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Goodness for all of us

	

	 ในภาวะของโลกปัจจุบันที่เต็มไปด้วยความสับสนอลหม่าน ภาวะเศรษฐกิจที่ถดถอย พลังงาน น้ำ�มัน และพืชผลทางการเกษตรมีราคาสูงขึ้น 
ทำ�ให้เกิดภาวะเงินเฟ้อ มีผลต่อการยังชีพในปัจจุบัน อีกท้ังความสับสนของข้อมูลข่าวสาร ท้ังทางเศรษฐกิจ สังคม และการเมือง ภาวะโลกร้อน ส่ิงแวดล้อม 
เป็นพิษ ภัยพิบัติจากธรรมชาติ รวมถึงความรู้สึกขาดความมั่นใจในตนเอง ความไม่มั่นคงในการดำ�เนินชีวิต ความไม่พอใจในสถานภาพปัจจุบันในสังคม
ความสัมพันธ์ในครอบครัวที่เปลี่ยนแปลงไป ความรู้สึกท้อแท้ หมดหวัง โดดเดี่ยว แยกจากสังคม และอื่นๆ อีกมากมาย วันนี้ ดีเน็ทเวิร์ค ได้เปิดโอกาสให้คุณ
มีส่วนร่วมกับโลกแห่งธุรกิจ ท่ีไม่จำ�กัดอายุ เพศ การศึกษา ฐานะ และอาชีพ โอกาสท่ีเต็มเป่ียมไปด้วยความเช่ือม่ันและศรัทธา พลังแห่งความหวังและกำ�ลังใจจาก
เพ่ือนร่วมธุรกิจ ความรู้สึกสนุกและอบอุ่น กับบรรยากาศในการทำ�งาน และความต้องการท่ีจะประสบความสำ�เร็จในชีวิต เพียงแค่ตัวคุณต้องพร้อมท่ีจะเปล่ียน
แปลงและพัฒนา โดยตั้งอยู่บนพื้นฐานของความเป็นเลิศ

	 ผมมีความยินดี และดีใจ ท่ีทุกท่านเข้ามาร่วมเป็นส่วนหน่ึงของดีเน็ทเวิร์ค และขอขอบคุณนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คทุกท่าน ที่ให้ความไว้วางใจในผลิตภัณฑ์ 
และเข้าร่วมธุรกิจกับเรา ผมอยากจะบอกว่า “ธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค” เป็นธุรกิจที่จะทำ�ให้ท่านสามารถพบกับความสำ�เร็จ สามารถสร้างอิสรภาพและโอกาสให้กับ 
ทุกคน สร้างแรงบันดาลใจให้กับนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ในการเดินทางสู่เป้าหมายแห่งความสำ�เร็จ และเราพร้อมจะสนับสนุนอย่างเต็มที่เพื่อพัฒนาศักยภาพของ
คุณอย่างสูงสุด เพ่ือให้เกิดทัศนคติบวกท่ีสามารถผลักดันผลงานออกมาได้ตามจินตนาการ เพ่ือให้เกิดการทำ�งานด้วยความมุ่งม่ัน จดจ่อ ให้ความสำ�คัญกับ
โอกาสและจังหวะทางธุรกิจ บนการตัดสินใจที่แน่วแน่ เด็ดเดี่ยวอย่างแรงกล้า ด้วยจิตวิญญาณตามความปรารถนา เพื่อเป้าหมายสูงสุดของท่าน 

	 ดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ ก่อตั้งในปี พ.ศ. 2552 โดยพวกเราผู้ร่วมก่อตั้ง โดยมีปณิธานหลักร่วมกันในการที่จะให้โอกาสทุกคนมีคุณภาพชีวิตที่ดีขึ้น 
ทั้งจากการได้ใช้ผลิตภัณฑ์ที่มีคุณภาพของดีเน็ทเวิร์ค และการประสบความสำ�เร็จในธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ดังนั้น พวกเราจึงตัดสินใจที่จะเปิดบริษัทเครือข่าย
(Network Marketing) และพวกเราเชื่อว่า ด้วยประสบการณ์ในการทำ�ธุรกิจเครือข่ายที่ประสบความสำ�เร็จของพวกเราคนละไม่ต่ำ�กว่า 20 ปี จะทำ�ให้พวกเรา 
และนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คสามารถก้าวเป็นหนึ่งในบริษัทเครือข่ายชั้นนำ�ของประเทศและก้าวไปสู่สากลได้ต่อไป

	 	 	 	 ทำ�ให้วันนี้เรามั่นใจอย่างมากว่า “ดีเน็ทเวิร์ค” เป็นธุรกิจที่น่าสนใจที่สุด ในเวลานี้เลยทีเดียว

	 	 ภูมิสนอง หล้าสุด 	 	 	 	 สาคร ใสกมล	 	 	 อุทัย แจ่มฟ้า
	 	   ผู้ร่วมก่อตั้ง	 	 	          ประธานผู้ก่อตั้ง	 	 	 ผู้ร่วมก่อตั้ง
	 	 	 	 	 	 บริษัท ดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ จำ�กัด
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	 บริษัท ดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ จำ�กัด ก่อตั้งขึ้นในปี พ.ศ. 2552 ดำ�เนินธุรกิจแบบเครือข่ายที่มั่นคงโปร่งใส เพื่อขับเคลื่อนสินค้าคุณภาพชั้น
นำ�จากมือนักธุรกิจสู่เครือข่ายผู้บริโภค เปิดช่องทางในการสร้างรายได้อันมั่นคงแด่มวลนักธุรกิจจากทั่วทุกหนแห่งอย่างเท่าเทียมกัน และหัวใจที่ก่อให้
เกิดองค์กรชั้นเลิศเช่นนี้คือ คณะผู้บริหารที่เปี่ยมไปด้วยประสบการณ์ ความสามารถ และวิสัยทัศน์อันกว้างไกล 

	 จุดเร่ิมต้นของบริษัทฯ มิได้คำ�นึงถึงผลกำ�ไรเป็นหลัก หากแต่เราให้ความสำ�คัญกับการสร้างสรรค์ให้มวลนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ประสบความ 
สำ�เร็จในการทำ�ธุรกิจกับเรา ด้วยแนวคิดที่ว่า “เมื่อนักธุรกิจมีรายได้มากและประสบความสำ�เร็จ บริษัทฯ ก็ประสบความสำ�เร็จด้วยเช่นกัน” ดังนั้น 
ความสำ�เร็จของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คจึงเป็นเป้าหมายแรก และเป็นเป้าหมายหลักของเรา

	 เพราะเราเข้าใจดีว่าหัวใจของธุรกิจเครือข่าย คือ ความจริงใจ และการมีเครือข่ายที่แข็งแรง จำ�เป็นต้องใช้หัวใจและข้อเท็จจริงในการนำ�เสนอ
สินค้าแบบปากต่อปาก จากครอบครัวสู่ญาติพี่น้อง เพื่อนพ้องอันเป็นที่รักและคนรู้จักในชีวิตประจำ�วัน ด้วยเหตุผลดังกล่าวเราจึงทุ่มเทกำ�ลังกาย
กำ�ลังใจและสติปัญญา รวมถึงทรัพยากรบุคคลที่มีศักยภาพ เพื่อให้ได้มาซึ่งผลิตภัณฑ์ที่มีคุณภาพเป็นเลิศ ตอบสนองความต้องการของผู้บริโภค
ทุกกลุ่ม ด้วยการบริการเหนือความคาดหมายที่สร้างความประทับใจและความผูกพันอันแนบแน่น แผนธุรกิจที่เป็นธรรม เพื่อให้มวลนักธุรกิจไว้วางใจใน
ธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค และก้าวเดินไปข้างหนัาพร้อมกันกับเราอย่างมั่นคง อบอุ่น รวมถึงการได้รับผลตอบแทนที่คุ้มค่าเป็นธรรม ภายใต้การบริหารงานแบบ 
“ธรรมาภิบาล” ซึ่งบริษัทฯ ยึดเป็นหลักมั่นด้วยความภาคภูมิใจ เพราะความสำ�เร็จของธุรกิจจะเกิดขึ้นได้ต้องเริ่มจากความซื่อสัตย์และจริงใจ

	 ด้วยวิสัยทัศน์และปรัชญาในการดำ�เนินธุรกิจของคณะผู้บริหาร ที่จะสร้างสรรค์องค์กรธุรกิจเครือข่ายที่มีภาพลักษณ์ที่ดีและเป็นแบบอย่าง 
เรามีพันธกิจต่อนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ดังต่อไปนี้

	 	 1. เพื่อให้ทุกคนได้ใช้สินค้าที่มีคุณภาพสูงสุด ในราคาที่เหมาะสม อันนำ�ไปสู่สุขภาพและคุณภาพชีวิตที่ดีขึ้นของทุกคน
	 	 2. เพื่อให้ทุกคนมีฐานะความเป็นอยู่ที่ดีขึ้น และมั่นคงตลอดไป
	 	 3. เพื่อให้ทุกคนได้พัฒนาความรู้ความสามารถ มีคุณธรรมและจริยธรรมที่ดี เป็นแบบอย่างที่ดีแก่องค์กร ครอบครัว และสังคม
	 	 4. เพื่อให้ทุกคนอยู่ร่วมกันอย่างมีความสุข

 
	

	 ดีเน็ทเวิร์ค คือ เส้นทางสู่ความสำ�เร็จอย่างมั่นคง นับจากวันที่คุณตัดสินใจร่วมเป็นส่วนหนึ่งในครอบครัวดีเน็ทเวิร์ค คุณกำ�ลังเลือกโอกาส
ที่ดีที่สุดให้กับตัวคุณเอง เพราะเรามีปณิธานที่จะสร้างสรรค์องค์กรให้พัฒนาก้าวไกล พร้อมๆ กับการพัฒนาผลิตภัณฑ์ให้หลากหลาย เปี่ยมด้วย
คุณค่าและมากด้วยคุณประโยชน์อย่างไม่หยุดย้ัง ภายใต้ช่ือ “D Network” เพ่ือให้คุณสัมผัสอิสรภาพในการทำ�งานอันนำ�มาซ่ึงรายได้สูงสุด ด้วยแผน
การตลาดที่ถูกออกแบบมาให้สอดคล้องกับยุคสมัยและการทำ�ธุรกิจในปัจจุบัน ด้วยความต้องการให้นักธุรกิจทุกท่านมีรายได้สูงสุด รวดเร็ว
ง่ายและม่ันคง โดยเน้นพ้ืนฐานของการขยายตัว ด้วยกลไกของธุรกิจเครือข่ายอย่างเป็นธรรมชาติท่ีแท้จริง ประกอบกับระบบการสร้างนักธุรกิจเครือ
ข่ายท่ีเป่ียมด้วยคุณภาพ อันเป็นเอกลักษณ์ของดีเน็ทเวิร์ค เพ่ือให้เกิดองค์กรของนักธุรกิจเครือข่ายท่ีเพียบพร้อมไปด้วยความรู้ ความสามารถและคุณธรรม
อันนำ�ไปสู่องค์กรท่ีมีแต่ความสุข และด้วยพันธกิจท่ีมิได้เน้นถึงเป้าหมายของกำ�ไรองค์กรเป็นหลัก แต่ส่ิงท่ีเราคาดหวัง คือ ความสุขในการทำ�งานร่วมกัน 
ความสำ�เร็จในการบรรลุเป้าหมายและความฝันของนักธุรกิจทุกท่าน ตลอดจนคุณภาพชีวิตที่ดีขึ้นของมวลนักธรุกิจและ ครอบครัว

	 เรามุ่งม่ันท่ีจะสร้างนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค เพ่ือส่งมอบโอกาสให้บุคคลรอบข้างได้เป็นเจ้าของธุรกิจอิสระ และประสบความสำ�เร็จตามความสามารถ
และศักยภาพของตนเอง ซึ่งทุกท่านมีโอกาสในการก้าวขึ้นสู่ตำ�แหน่งสูงสุดตามแผนธุรกิจได้ในระยะเวลาอันสั้น ขอเพียงคุณมีเป้าหมายในชีวิตที่ชัดเจน
มีความปรารถนาและความต้ังใจอย่างแรงกล้า และมุ่งม่ันสู่เป้าหมายอันสูงสุดโดยไม่ย่อท้อต่อความยากลำ�บาก และอุปสรรคท่ีจะขัดขวางความสำ�เร็จใดๆ  
ดังนั้น ไม่ว่าใครก็สามารถทำ�ธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค และประสบความสำ�เร็จได้แม้ไม่เคยมีประสบการณ์ในการทำ�ธุรกิจเครือข่ายมาก่อน จากความพร้อมในการ
สนับสนุนด้วยสถาบันพัฒนาบุคลากร D Network Academy (DNA) ซ่ึงสอดคล้องกับการเจริญเติบโตของนักธุรกิจทุกคนในแต่ละลำ�ดับข้ันท่ีบริษัทฯ 
มอบให้ บวกกับความสามารถในการบริหารจัดการองค์กรของคุณ และด้วยความช่วยเหลือของผู้นำ�ท่ีพร้อมจะเคียงข้างจนกว่าคุณจะประสบความสำ�
เร็จสูงสุดในองค์กร และนี่คือเส้นทางสู่โอกาสในการประสบความสำ�เร็จที่ยิ่งใหญ่กับเรา... ดีเน็ทเวิร์ค
		

							       และเราคือรูปแบบของธุรกิจเครือข่ายที่คุณรอคอย...

	 เป็นองค์กรชั้นนำ�ที่มีความเป็นเลิศในธุรกิจเครือข่ายในระดับประเทศและระดับสากล ที่มีการพัฒนาก้าวไปข้างหน้าอย่างไม่หยุดยั้ง เพื่อให้
นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค และผู้บริโภค ได้รับผลิตภัณฑ์และการบริการทีี่มีคุณภาพสูงสุด อันนำ�ไปสู่ความมั่นคงและความสำ�เร็จสูงสุดร่วมกัน

	 เราตั้งใจที่จะมุ่งมั่นในการพัฒนาสู่ความเป็นองค์กรชั้นนำ�ที่มีความเป็นเลิศในธุรกิจเครือข่าย โดยมีหลักในการดำ�เนินธุรกิจ ดังนี้
	 	 1. เราจะทุ่มเทในการสนับสนุนให้นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คทุกคนประสบความสำ�เร็จและบรรลุเป้าหมาย
	 	 2. เราจะเลือกสรรผลิตภัณฑ์ที่มีคุณภาพสูงที่สุดเพื่อนำ�เสนอแก่นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค และผู้บริโภค
	 	 3. เราจะดำ�เนินธุรกิจด้วยความซื่อสัตย์ ยุติธรรม และจริยธรรมที่สูงสุด ภายใต้การบริหารงานแบบ “ธรรมาภิบาล”
	 	 4. เราจะดำ�เนินธุรกิจโดยยึดถือความสำ�เร็จของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คเป็นเป้าหมายหลัก และพร้อมที่จะเดินเคียงข้างไปสู่ความสำ�เร็จ
	 	    สูงสุดร่วมกันกับนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 	 5. เราจะสร้างสังคมของการอยู่ร่วมกันอย่างมีความสุขของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ครอบครัวมวลสมาชิก และสังคม 

บริษัท ดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ จำ�กัด
ขอต้อนรับสู่ครอบครัวดีเน็ทเวิร์ค

วิสัยทัศน์

ปณิธาน

ความเป็นมา

พันธกิจ
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	 เพื่อตอบสนองความต้องการของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค และผู้บริโภค บริษัทฯ จึงได้วางแนวนโยบายในการนำ�เสนอผลิตภัณฑ์ให้หลากหลาย
และครอบคลุมในหมวดหมู่ต่างๆ ดังนี้

1. กลุ่มผลิตภัณฑ์เสริมอาหาร (Dietary Supplement Products)

2. กลุ่มผลิตภัณฑ์เสริมความงาม (Beauty Care Products)

3. กลุ่มผลิตภัณฑ์เสริมคุณภาพชีวิต (Body Care Product)

โกเรจินส์
เพื่อสุขภาพและผิวพรรณ

ดีเทนพลัส
เครื่องดื่มบำ�รุงผิวพรรณสูตรเข้มข้น

สโนวี่ แคนดี
บำ�รุงผิวพรรณให้สดใส เต่งตึง

ทรัฟเฟิล โกลด์ เซรั่ม
สารสกัดจากเห็ดที่แพงที่สุดในโลก

สู่เครื่องสำ�อางบำ�รุงผิวหน้า

อินโนว่า สกิน ไวท์ เซรั่ม
เซรั่มเพื่อผิวหน้าขาว กระจ่าง สดใส

ดี อ็อกซู
ดูแลดวงตาคู่สวย

(ผลิตภัณฑ์เตรียมจำ�หน่าย) (ผลิตภัณฑ์เตรียมจำ�หน่าย) (ผลิตภัณฑ์เตรียมจำ�หน่าย)

(ผลิตภัณฑ์เตรียมจำ�หน่าย)

กาสโตแลก
เพื่อการขับล้างสารพิษ

ดีบูน
ดูแลกระดูกอย่างมีประสิทธิภาพ

เซเว่น ซีด ช็อคโกแลต
ดูแลสุขภาพสำ�หรับสุภาพบุรุษ

ทรัฟเฟิล บีบี ซันบล็ิอค
นวัตกรรมใหม่ล่าสุดจากต่างประเทศ

ทรัฟเฟิล เฟเชียล แคร์ เซ็ท
ทรัฟเฟิล คลีนซิ่ง

ทรัฟเฟิล ริ้งเคิ้ล เซรั่ม
ทรัฟเฟิล แคริ่ง เซรั่ม

โอลีฟ พาวเดอร์
หุ่นสวยมั่นใจด้วยโอลีฟพาวเดอร์

ไอดีบีโน มาสก์
มาสก์ยกกระชับรอบดวงตา

อินโนว่า สกิน มาสก์ เซรั่ม
ทำ�ความสะอาดและบำ�รุงผิวหน้า

เอ็กตร้า กลูแคน
ดูแลร่างกายด้วยสารสกัดทรงประสิทธิภาพ

4

โอลีฟ คอฟฟี
สำ�หรับผู้ควบคุมนำ�้หนักและส่วนเกิน

บีลาพีช
เสริมสร้างฮอร์โมนสำ�หรับสุภาพสตรี

เซเว่น สวีท แคนดี้
ดูแลสุขภาพสำ�หรับสุภาพสตรี

ดี เบอร์รี่
ไฟเบอร์เสริมสร้างระบบขับถ่าย

ดีเบรม
บำ�รุงสมองด้วยสารสกัดระดับโลก



การก้าวสู่ธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค

คุณสมบัติของผู้สมัคร

เอกสารประกอบการสมัคร

การยื่นใบสมัคร

สิทธิประโยชน์ของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค

การดำ�รงสถานภาพนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค

	 การเริ่มธุรกิจกับบริษัท ดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ จำ�กัด ในฐานะนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค เราสามารถเริ่มต้นโดยใช้เงินทุนเพียงเล็กน้อยในการ
สมัคร และซื้อสินค้ามาใช้เพื่อสัมผัสความประทับใจต่อสินค้าด้วยตนเอง หลังจากนั้นเราก็สามารถแนะนำ�สินค้าให้กับเพื่อนฝูง ญาติพี่น้อง คนที่เรา
รู้จัก หรือคนที่เรามีความปรารถนาดี ให้เขาได้มีโอกาสใช้สินค้าเหมือนเรา เพียงเท่านี้เราก็เริ่มมีเครือข่ายผู้บริโภคของเราเอง และได้รับรายได้จากการ
สร้างเครือข่ายผู้บริโภคของเราตามแผนธุรกิจ D Network Power Plan

	 - ผู้สมัครต้องมีอายุ 18 ปีขึ้นไป ในกรณีที่ผู้สมัครมีอายุไม่ครบ 18 ปี ผู้สมัครต้องได้รับความยินยอมจากบิดา/มารดา/ หรือผู้ใช้
	    อำ�นาจปกครองตามกฎหมาย โดยผู้ปกครองต้องนำ�สำ�เนาบัตรประจำ�ตัวประชาชน และสำ�เนาทะเบียนบ้าน พร้อมเซ็นรับรองสำ�เนาถูก
	    ต้องแนบมาด้วย
	 - กรณีของสามีและภรรยา ถือเป็นบุคคลคนเดียวกัน ต้องสมัครในรหัสเดียวกันเท่านั้น
	 - กรอกใบสมัครให้ถูกต้องชัดเจน และยื่นแสดงต่อเจ้าหน้าที่บริษัทฯ
	 - ปฏิบัติตามกฎระเบียบ ข้อตกลง และแผนธุรกิจของบริษัทฯ
	 - อัตราค่าสมัครนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค 300 บาท

	 - สำ�เนาบัตรประชาชนของผู้สมัครและผู้สมัครร่วม (ถ้ามี) พร้อมเซ็นรับรองสำ�เนาถูกต้อง
	 - สำ�เนาสมุดบัญชีธนาคารของผู้สมัครหลักเท่านั้น
	 - กรณีที่ต้องการเปลี่ยนแปลงการสมัครให้เป็นนิติบุคคล ผู้สมัครต้องมีชื่อเป็นกรรมการผู้มีอำ�นาจลงนามของบริษัทฯ ผู้สมัครต้องเป็น
	    ผู้ถือหุ้นมากกว่า 90% ขึ้นไป และใช้เอกสารสำ�เนา หนังสือรับรองบริษัทฯ และสำ�เนาทะเบียนการค้า พร้อมเซ็นรับรองสำ�เนาถูกต้อง
	 - กรณีผู้สมัครมีอายุไม่ครบ 20 ปีบริบูรณ์ ต้องนำ�สำ�เนาบัตรประชาชนและสำ�เนาทะเบียนบ้านของผู้ปกครอง พร้อมเซ็นรับรองสำ�เนาถูกต้อง
	 - กรณีชาวต่างชาติให้แนบสำ�เนาหนังสือเดินทาง และสำ�เนาสมุดบัญชีธนาคารที่เปิดในประเทศไทยพร้อมเซ็นรับรองสำ�เนาถูกต้อง

	 บริษัท ดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ จำ�กัด ให้บริการรูปแบบออนไลน์ท่ัวประเทศ ดังน้ันสมาชิกจึงมีความสะดวกในการย่ืนใบสมัครผ่านระบบอินเตอร์เน็ท
ด้วยตนเอง

	 - ได้รับคู่มือเริ่มต้นการดำ�เนินธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค 1 ชุด
	 - ได้รับสิทธิในการสั่งซื้อสินค้าในราคานักธุรกิจ
	 - ได้รับสิทธิเข้าร่วมการฝึกอบรมต่างๆ ของบริษัทฯ
	 - ได้รับรายได้ และผลตอบแทน ตามแผนธุรกิจ D Network Power Plan

	 - อัตราค่าธรรมเนียมต่ออายุสมาชิกของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค 150 บาทต่อปี
	 - นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ท่ีลาออก จะสามารถสมัครเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คใหม่ได้ ก็ต่อเม่ือครบกำ�หนด 90 วัน นับจากวันท่ีลาออก
	 - บริษัทได้ทำ�การต่ออายุนักธุรกิจอัตโนมัติโดยหักจากค่าคอมมิชช่ันท่ีเกิดข้ึนล่วงหน้าเป็นเวลา 3 เดือนก่อนหมดอายุ เป็นจำ�นวนเงิน 150 บาท 
หากค่าคอมมิชช่ันไม่เพียงพอต่อการต่ออายุนักธุรกิจ จะเก็บสะสมไว้จนครบ 150 บาท แล้วจึงทำ�การต่ออายุนักธุรกิจอัตโนมัติ หรือเม่ือครบกำ�หนดหมด
อายุนักธุรกิจแล้วค่าคอมมิชช่ันสะสมไม่เพียงพอต่อการต่ออายุนักธุรกิจ นักธุรกิจยังคงสามารถซ้ือสินค้าได้ในราคานักธุรกิจและยังคงได้รับค่าคอมมิชช่ัน
ตามปกติ แต่ค่าคอมมิชช่ันท่ีเกิดข้ึนจะเก็บสะสมไว้จนครบ 150 บาท เพ่ือทำ�การต่ออายุนักธุรกิจอัตโนมัติ หลังจากท่ีได้ต่ออายุนักธุรกิจอัตโนมัติแล้วจะได้รับ
ค่าคอมมิชช่ันโอนเข้าบัญชีธนาคารตามปกติ
	 - การนับอายุนักธุรกิจเม่ือได้ทำ�การต่ออายุแล้ว จะนับจากวันครบกำ�หนดต่ออายุนักธุรกิจในปีท่ีผ่านมาเป็นวันแรก และจะหมดอายุนักธุรกิจอีก 1 ปี 
นับจากวันต่ออายุ
	 ตัวอย่าง นายสำ�เร็จดีสมัครเป็นนักธุรกิจเม่ือวันท่ี 10 เมษายน 2553 จะหมดอายุนักธุรกิจในวันท่ี 10 เมษายน 2554 แต่นายสำ�เร็จดีมาต่อ
อายุนักธุรกิจในวันท่ี 6 มิถุนายน 2554 นายสำ�เร็จดีจะคงสภาพเป็นนักธุรกิจจนถึงวันท่ี 10 เมษายน 2555 เป็นต้น (นับวันท่ี 10 เมษายน 2554 เป็น
วันแรก)
	 หากนักธุรกิจหมดอายุมากกว่า 1 ปีข้ึนไป สามารถต่ออายุได้โดยปกติ โดยสามารถชำ�ระค่าต่ออายุกับเจ้าหน้าท่ีเป็นจำ�นวนเงิน 150 บาท ท่ี
สำ�นักงานอาคารดีเน็ทเวิร์คเวิลด์ไวด์ และจะนับวันท่ีหมดอายุนักธุรกิจในปีท่ีผ่านมาเป็นวันแรก และจะหมดอายุนักธุรกิจอีก 1 ปี นับจากวันต่ออายุ
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การสั่งซื้อผลิตภัณฑ์ดีเน็ทเวิร์ค

การสั่งซื้อผลิตภัณฑ์ดีเน็ทเวิร์ค แบบ Hold

รายละเอียดในการสั่งซื้อผลิตภัณฑ์ดีเน็ทเวิร์ค แบบ Hold

ระยะเวลาในการแจงยอดการสั่งซื้อแบบ Hold

	 นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค จะได้รับรหัสประจำ�ตัวนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คจากบริษัทฯ เพ่ือใ่ช้แสดงสิทธิในการส่ังซ้ือผลิตภัณฑ์ในราคานักธุรกิจจากทาง
บริษัทฯ โดยนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค จะต้องแสดงรหัสประจำ�ตัวนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ทุกครั้งที่ติดต่อสั่งซื้อผลิตภัณฑ์ ทั้งนี้นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คสามารถ
สั่งซื้อผลิตภัณฑ์ด้วยวิธีดังต่อไปนี้
	 1. การสั่งซื้อสินค้าด้วยตนเองที่สำ�นักงานของบริษัทฯ หรือศูนย์บริการดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ สาขาต่างๆ
	 2. การสั่งซื้อสินค้าทางโทรศัพท์ ท่ีหมายเลข 02-035-5363 ต้ังแต่เวลา 10.00 น. ถึง 18.00 น.
	 3. การสั่งซื้อสินค้าผ่านช่องทางเว็บไซต์ของบริษัท
	 4. การสั่งซื้อสินค้าผ่านช่องทางไลน์ โดยสามารถเพิ่มเพื่อนพื่อทำ�รายการสั่งซื้อได้ที่ id : @dnetworkservice

	 เพื่อสนับสนุนและส่งเสริมให้นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค มีสินค้าหมุนเวียนให้บริการแก่สมาชิกในองค์กรธุรกิจของตนเองได้สะดวก และรวดเร็วขึ้น
อีกทั้งช่วยประหยัดเวลาในการดำ�เนินธุรกิจของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค บริษัทฯ จึงได้จัดให้มีบริการสั่งซื้อสินค้า แบบ Hold นั่นคือนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
สามารถเบิกสินค้าพร้อมชำ�ระค่าสินค้า แต่ยังไม่แจงคะแนนส่วนที่ได้เบิกสินค้าไป และสามารถมาแจงคะแนนให้กับตนเองหรือสมาชิกในสายงานได้ภายใน
ระยะเวลาท่ีกำ�หนด ท้ังน้ีนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คควรพิจารณาใช้บริการสินค้าหมุนเวียนในจำ�นวนท่ีเหมาะสม และไม่มากเกินกว่าความต้องการตามขนาดธุรกิจ 
ของตนเอง

	 1. วิธีการสั่งซื้อ : นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค สามารถสั่งซื้อสินค้าแบบ Hold ด้วยตนเองทุกสาขาโดยกรอกรายการสินค้าที่ต้องการสั่งซื้อใน
ใบสั่งซื้อสินค้า พร้อมทั้งทำ�เครื่องหมายกากบาทในช่อง Hold หรือสั่งซื้อสินค้า Hold ทางโทรศัพท์หมายเลข 02-035-5363 เท่าน้ัน
	 2. การส่ังซ้ือสินค้า Hold ทำ�ได้เฉพาะสินค้าท่ีมีคะแนน (PV และ CPV) เท่าน้ัน
	 3. สินค้า “ชุดเร่ิมต้นธุรกิจ” ไม่สามารถส่ังซ้ือแบบ Hold ได้
	 4. สามารถส่ังซ้ือสินค้า และแจงยอดธุรกิจตามรายการในใบส่ังซ้ือได้ตลอดระยะเวลาของรอบ Hold น้ันๆ สำ�หรับสินค้าโปรโมช่ันจะต้องแจงยอด
ภายในระยะเวลาของโปรโมช่ันเท่าน้ัน
	 5. นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ท่ีส่ังซ้ือสินค้าแบบ Hold จะได้รับใบเสร็จรับเงิน / ใบกำ�กับภาษี / ใบส่งของ ในช่ือนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ท่ีส่ังซ้ือสินค้าแบบ 
Hold ในคร้ังน้ันๆ ทันที โดยในใบเสร็จจะระบุวันสุดท้ายของการแจงยอดไว้ด้วยทุกคร้ัง
	 6. สินค้าท่ีส่ังซ้ือแบบ Hold ไม่สามารถเปล่ียนหรือคืนได้
	 7. บริษัทฯ ขอสงวนสิทธ์ิในการพิจารณาแก้ไข หรือเปล่ียนแปลงใดๆ ในทุกกรณี

	 กรณีท่ีนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค มีการส่ังซ้ือสินค้าแบบ Hold นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค สามารถแจงยอดการส่ังซ้ือแบบ Hold ให้กับตนเองและสมาชิก 
ภายในองค์กรเท่านั้น โดยกำ�หนดให้แจงยอดการสั่งซื้อสินค้าแบบ Hold ให้เสร็จสิ้นภายในระยะเวลา 30 วัน นับจากวันที่ได้สั่งซื้อสินค้า
	 ในกรณีที่นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คสั่งซื้อสินค้าแบบ Hold และมิได้ทำ�การแจงยอดให้เสร็จสิ้นภายในระยะเวลา 30 วัน ยอดคะแนนคงเหลือสำ�หรับ
ใบสั่งซื้อแบบ Hold ทั้งหมด จะถูกแจงในรหัสของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ผู้ทำ�การสั่งซื้อสินค้าแบบ Hold ท่านนั้น

	 ตัวอย่าง	นายดีเยี่ยมได้ทำ�การสั่งซื้อสินค้าแบบ Hold คิดเป็นคะแนนทั้งหมด 8,520 PV เมื่อวันที่ 6 ธันวาคม 2553 ดังนั้นนายดีเยี่ยม
สามารถทำ�การแจงยอดคะแนนให้กับตนเองหรือสมาชิกในองค์กรได้ภายในวันที่ 4 มกราคม 2554 แต่ปรากฎว่าในระยะเวลาดังกล่าวนายดีเย่ียมได้ทำ�การ
แจงคะแนนให้กับตนเองหรือสมาชิกในองค์กรไปเพียง 5,000 PV ดังน้ันจะมีคะแนนคงเหลือท่ียังแจงไม่เสร็จส้ินภายในวันท่ี 4 มกราคม 2554 จำ�นวนท้ังส้ิน
3,520 PV ซ่ึงคะแนนดังกล่าวจะถูกแจงให้กับรหัสของนายดีเย่ียมเองโดยอัตโนมัติ
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วิธีการชำ�ระเงิน
	 นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คสามารถชำ�ระค่าสินค้าจากการสั่งซื้อทั่วไป หรือการสั่งซื้อแบบ Hold ยอด ได้โดยวิธีการดังต่อไปนี้
	    1. ชำ�ระด้วยตนเอง ที่สำ�นักงานของบริษัท หรือ ศูนย์บริการดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ โดยสามารถชำ�ระเป็น
	       1.1 เงินสด
	       1.2 บัตรเครดิต
	    2. ชำ�ระที่เคาน์เตอร์ธนาคาร โดยโอนเข้าบัญชีธนาคารในนาม “บริษัท ดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ จำ�กัด” ตามเลขที่บัญชีธนาคารต่อไปนี้
		

	    3. ชำ�ระผ่าน QR Code

	    4. ชำ�ระทางตู้เอทีเอ็ม (ATM) โดยสามารถชำ�ระได้ดังนี้
	       โอนผ่านตู้เอทีเอ็ม (ATM) ของธนาคารเดียวกันกับบัตร ATM ธนาคารที่ท่านมีอยู่ โดยโอนเงินเข้าธนาคารของบริษัท ดี เน็ทเวิร์ค 
เวิลด์ไวด์ จำ�กัด ตามเลขที่บัญชีธนาคารในตารางข้อ 2.
	       หรือ โอนผ่านตู้เอทีเอ็ม (ATM) ของธนาคารกสิกรไทย ด้วยบัตรกสิกรไทย โดยสามารถทำ�รายการผ่านระบบการชำ�ระค่าสินค้า
ด้วยการระบุหมายเลขของบริษัท ดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ คือ “33142”
	    5. ชำ�ระผ่านทางระบบอินเตอร์เน็ท (Internet Payment)  สำ�หรับผู้ที่ได้สมัครเพื่อขอใช้บริการทางอินเตอร์เน็ท
	    
หมายเหตุ
	 - การชำ�ระเงินโดยใช้บริการทางธนาคารรูปแบบต่างๆ เช่น เอทีเอ็ม (ATM) หรือ อินเตอร์เน็ท ธนาคารจะหักค่าธรรมเนียมการให้บริการจาก
บัญชีของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ผู้ใช้บริการตามอัตราส่วนท่ีแต่ละธนาคารกำ�หนด
	 - เม่ือโอนเงินชำ�ระค่าสินค้าเรียบร้อยแล้ว กรุณาส่งหลักฐานการโอนเงินมาท่ี โทรสารหมายเลข 02-035-5365 หรือ SCAN สลิปการโอนเงิน
มาท่ี E-Mail : mail@d-nww.com หรือหากนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คใช้บริการในการส่ง SMS ของธนาคารในการโอนเงินมาท่ี 08-1961-6995 ต้องมีการ
แจ้งยืนยันการตรวจสอบกับเจ้าหน้าท่ี โทร 02-035-5363, 08-1961-6995 เช่นกัน

ชื่อธนาคาร สาขา ประเภทบัญชี เลขที่บัญชี
ธนาคารกรุงเทพ จำ�กัด (มหาชน) แฟชั่น ไอส์แลนด์ ออมทรัพย์ 865-0-22900-1

ธนาคารกสิกรไทย จำ�กัด (มหาชน) เทสโก้ โลตัส มีนบุรี ออมทรัพย์ 856-2-00757-2

ธนาคารกรุงไทย จำ�กัด (มหาชน) ปัญญาวิลเลจ รามอินทรา ออมทรัพย์ 980-1-00983-7

ธนาคารกรุงศรีอยุธยา จำ�กัด (มหาชน) ย่อยแฟชั่น ไอส์แลนด์ ออมทรัพย์ 467-1-19868-6

ธนาคารไทยพาณิชย์ จำ�กัด (มหาชน) บิ๊กซี สุวินทวงค์ ออมทรัพย์ 401-6-99153-6



การรับสินค้า และการจัดส่งสินค้า

ค่าบริการจัดส่งสินค้า

	 1. นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค สามารถรับสินค้าด้วยตนเองท่ีสำ�นักงานบริษัทฯ
	 2. บริษัทฯ จะจัดส่งสินค้าให้นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ตามช่ือและท่ีอยู่ท่ีให้ไว้ในใบสมัคร หรือท่ีได้บันทึกไว้ในระบบข้อมูลของบริษัทฯ เท่าน้ัน
	 3. บริษัทฯ ให้บริการจัดส่งสินค้าทุกวันทำ�การ (จันทร์-เสาร์ ยกเว้นวันอาทิตย์ และวันหยุดประจำ�ปีของบริษัทฯ)
	 4. กรุงเทพมหานคร
	    - สำ�หรับการส่ังสินค้าและชำ�ระเงินก่อนเวลา 14.00 น. บริษัทฯ จะจัดส่งสินค้าให้ภายในวันเดียวกัน
	    - สำ�หรับการส่ังสินค้าและชำ�ระเงินหลังเวลา 14.00 น. บริษัทฯ จะจัดส่งสินค้าให้ในวันทำ�การถัดไป
	 5. ต่างจังหวัด บริษัทฯ จะจัดส่งสินค้าถึงบ้านภายใน 2-7 วันทำ�การ นับจากวันท่ีส่ังซ้ือ

	 กรุงเทพมหานครฯ และต่างจังหวัด (บริการจัดส่งแบบ Kerry Logistic, DHL Ecommmerce และไปรษณีไทย)
	    สอบถามค่าบริการในการจัดส่งได้ท่ี D Post Man Service โทร 02-035-5363 ต่อ 5
	 หมายเหตุ
	    1. การส่ังซ้ือสินค้าท่ีบริษัทฯ ไม่ได้รับการชำ�ระเงินภายใน 18.00 น. ของวันทำ�การถัดไป จะถูกยกเลิกอัตโนมัติ
	    2. นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ท่ีส่ังซ้ือสินค้าทางโทรศัพท์หรือโทรสาร และต้องการมาชำ�ระเงินพร้อมรับสินค้าด้วยตนเองท่ีบริษัทฯ เพ่ือความสะดวก
	       รวดเร็วจะต้องนำ�บัตรประจำ�ตัวนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คมาแสดงพร้อมแจ้งหมายเลขอ้างอิงของใบส่ังซ้ือท่ีได้รับจากพนักงานรับโทรศัพท์
	       กับพนักงานรับเงินทุกคร้ัง
	    3. สำ�หรับนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ท่ีอยู่ต่างจังหวัดและส่ังซ้ือสินค้าโดยให้บริษัทฯ จัดส่งสินค้าไปให้ หากไม่ได้รับสินค้าภายใน 7 วันทำ�การนับจากวัน
	       ท่ีส่ังซ้ือสินค้า กรุณาแจ้งมาท่ีบริษัทฯ เพ่ือทำ�การตรวจสอบให้ทันที
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แผนธุรกิจ D Network Power Plan
	 แผนธุรกิจ D Network Power Plan เป็นแผนธุรกิจที่ง่ายต่อการปฏิบัติงาน ให้ผลตอบแทนกับนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค อย่างสูงสุดจากการ
จำ�หน่ายผลิตภัณฑ์และบริหารเครือข่ายองค์กรธุรกิจ โดยนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค จะได้รับรายได้ต่างๆ ดังนี้
	 1. กำ�ไรจากการขายปลีก (Retail Benefififfiit) 
	 2. โบนัสเร่ิมต้นธุรกิจ (Fast Start Bonus)
	 3. โบนัสขยายธุรกิจ (Sponsor Bonus)
	 4. โบนัสส่วนบุคคล (Personal Bonus)
          5. โบนัสขยายองค์กร (Business Bonus)
	 6. โบนัสบริหารทีมอ่อน (Weak Team Bonus)
	 7. โบนัสบริหารทีมแข็ง (Strong Team Bonus)
	 8. โบนัสแมทชิ่ง (Matching Bonus)
	    
1. กำ�ไรจากการขายปลีกผลิตภัณฑ์ (Retail Benefiffiit) 30%
	 ตัวอย่าง	 นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ซื้อผลิตภัณฑ์จากบริษัท ดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ จำ�กัด ในราคานักธุรกิจ 1,280 บาท แล้วจำ�หน่ายปลีก 	
	 	 ผลิตภัณฑ์ให้กับลูกค้าตามราคาปกติ 1,664 บาท ได้กำ�ไรจากราคานักธุรกิจคือการค้าปลีก จำ�นวน 384 บาท หรือเท่ากับ 30%

2. โบนัสเร่ิมต้นธุรกิจ (Fast Start Bonus) 270% ของยอดธุรกิจส่วนตัวของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คภายใต้องค์กร หลังจากดำ�รงตำ�แหน่ง 
DA ข้ึนไป (ใช้หลักการ Pass UP ร่วมในการคำ�นวณรายได้)
	 ตัวอย่าง  นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ท่ีดำ�รงตำ�แหน่งดีเอเจนท์ (D Agent : DA) ข้ึนไป ได้สปอนเซอร์ผู้อ่ืนสมัครเข้ามาเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คและเกิดกา	
	 	 รสปอนเซอร์ต่อกันเป็นลำ�ดับช้ัน นักธุรกิจท่ีเป็นผู้สปอนเซอร์จะได้รับโบนัสเร่ิมต้นธุรกิจ (Fast Start Bonus) ต้ังแต่ 1-4 ช้ัน ตาม	
	 	 คุณสมบัติของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คผู้ให้การสปอนเซอร์ (ตำ�แแหน่ง DA คำ�นวณ 1 ช้ัน, ตำ�แหน่ง DPQ1 คำ�นวณรายได้ 4 ช้ัน) เช่น 	
	 	 นายดี สปอนเซอร์นาย ก (ช้ันท่ี 1, ลูก) นาย ก สปอนเซอร์นาย ข (ช้ันท่ี 2, หลาน) นาย ข สปอนเซอร์นาย ค (ช้ันท่ี 3, หลาน) และ	
		  นาย ค สปอนเซอร์นาย ง (ช้ันท่ี 4, เหลน)
	 หมายเหตุ การข้ึนตำ�แหน่ง DA และ DPQ1 มีคุณสมบัติดังน้ี
	 	 ตำ�แหน่ง DA มียอดสะสมครบ 1,000 CPV ภายในรอบจำ�หน่ายท่ีข้ึนตำ�แหน่ง
	 	 ตำ�แหน่ง DPQ1 มียอดสะสมครบ 1,000 CVP หลังจากข้ึนตำ�แหน่ง DA โดยไม่กำ�หนดระยะเวลา
						    

3. โบนัสขยายธุรกิจ (Sponsor Bonus) 20% ของยอดธุรกิจส่วนตัวของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ท่ีเราเป็นผู้สปอนเซอร์ แต่ไม่เกิน 2,000 PV
   หลังจากดำ�รงตำ�แหน่ง DA ขึ้นไป
	 ตัวอย่าง	 นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ได้สปอนเซอร์ให้ผู้อื่นสมัครเข้ามาเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค และมียอดธุรกิจส่วนตัว 2,500 คะแนน
	 	 นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ที่เป็นผู้สปอนเซอร์จะได้รับโบนัสขยายธุรกิจ (Sponsor Bonus) 20% x 2,000 = 400 บาท

	 	 	 	 	 	 นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค สปอนเซอร์ นาย ก.
	 	 	 	 	 	 นาย ก. มียอดธุรกิจส่วนตัว	 = 2,500 คะแนน
	 	 	 	 	 	 นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ท่ีเป็นผู้สปอนเซอร์นาย ก.
	 	 	 	 	 	 ได้รับโบนัสขยายธุรกิจ		 = 20% x 2,000 คะแนน
	 	 	 	 	 	 	 	 	 = 400 บาท
				  

				    2,500 PV
 

นักธุรกิจ
ดี เน็ทเวิร์ค

นาย ก.

ลำ�ดับชั้นของการสปอนเซอร์ ตำ�แหน่ง
สายงานแนะนำ�

DA
-

DPQ1
-

ROOKIE 1
11DA

ROOKIE 2
22DA

ROOKIE 2 Q
22DA

ชั้นที่ 1 (ชั้นลูก) 150% 150% 150%+15% 150%+25% All Sale 5%

ชั้นที่ 2 (ชั้นหลาน) - 50% 50%+15% 50%+25%

ชั้นที่ 3 (ชั้นเหลน) - 20% 20%+15% 20%+25%

ชั้นที่ 4 (ชั้นโหลน) - 20% 20%+15% 20%+25%

ชั้นที่ 5 (ชั้นลื้อ) - - 15% 25%



8. โบนัสแมทชิ่ง (Matching Bonus) 150% หลังจากดำ�รงตำ�แหน่ง DA ขึ้นไป (ใช้หลักการ Pass UP ร่วมในการคำ�นวณรายได้)

	 8.1 โบนัสแมทชิ่งทีมลูก 50%
	 ตัวอย่าง	 นายดีเยี่ยม ได้สปอนเซอร์ นางสาวดีจริง เมื่อนางสาวดีจริงได้รับโบนัสทีมแข็ง 10,000 บาท
	 	 นายดีเยี่ยมก็จะได้รับโบนัสแมทชิ่งทีมลูกจำ�นวน 5,000 บาท

	 	 	 	 	 	 	 นายดีเย่ียม สปอนเซอร์นางสาวดีจริง
	 	 	 	 	 	 	 นางสาวดีจริงมียอดธุรกิจดังน้ี
	 	 	 	 	 	 	 ยอดธุรกิจทีมแข็ง	 = 40,000 คะแนน
	 	 	 	 	 	 	 ยอดธุรกิจทีมอ่อน	 = 30,000 คะแนน
	 	 	 	 	 	 	 เพราะฉะน้ันยอดคำ�นวณโบนัสทีมแข็ง
	 	 	 	 	 	 	 ของนางสาวดีจริง เท่ากับ 30,000 คะแนน
	 	 	 	 	 	 	 โบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริง	 = 10% x 30,000
	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 = 3,000 บาท
	 	 	 	 	 	 	 โบนัสแมทช่ิงทีมลูกท่ีดีเย่ียมจะได้รับ
				             40,000 คะแนน	 30,000 คะแนน	 	 	 = 50% x 3,000 บาท
	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 = 1,500 บาท

	 8.2 โบนัสแมทชิ่งทีมหลาน 40%
	 ตัวอย่าง	 นายดีใจให้การสปอนเซอร์ นายดีเยี่ยม และ นายดีเยี่ยมได้ให้การสปอนเซอร์ นางสาวดีจริงหรือกล่าวได้ว่า
	 	 นายดีเยี่ยมเป็นทีมลูกของนายดีใจ และนางสาวดีจริงซึ่งเป็นทีมลูกของนายดีเยี่ยม ก็คือทีมหลานของนายดีใจนั่นเอง
	 	 เมื่อนางสาวดีจริงได้รับโบนัสทีมแข็ง (สมมติโบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริงเท่ากับ 3,000 บาท)
	 	 นายดีเยี่ยมจะได้รับโบนัสแมทชิ่งทีมลูกจำ�นวน 50% ของโบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริง หรือเท่ากับ 1,500 บาท
	 	 ส่วนนายดีใจจะได้รับโบนัสแมทชิ่งทีมหลานจำ�นวน 40% ของโบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริง หรือเท่ากับ
	 	 40% x 3,000 = 1,200 บาท นั่นเอง

	 	 	 	 	 	 	 นายดีใจ สปอนเซอร์ นายดีเย่ียม	
	 	 	 	 	 	 	 นายดีเย่ียม สปอนเซอร์ นางสาวดีจริง
	 	 	 	 	 	 	 นางสาวดีจริงมียอดธุรกิจดังน้ี
	 	 	 	 	 	 	 ยอดธุรกิจทีมแข็ง	 = 40,000 คะแนน
	 	 	 	 	 	 	 ยอดธุรกิจทีมอ่อน	 = 30,000 คะแนน
	 	 	 	 	 	 	 เพราะฉะน้ันยอดคำ�นวณโบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริง			
	 	 	 	 	 	 	 เท่ากับ 30,000 คะแนน	 	 	 	 	
	 	 	 	 	 	 	 ยอดธุรกิจทีมอ่อน	 = 40,000 คะแนน
	 	 	 	 	 	 	 โบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริง	 = 10% x 30,000
	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 = 3,000 บาท
	 	 	 	 	 	 	 โบนัสแมทช่ิงทีมลูกของดีเย่ียม	 = 50% x 3,000 บาท
	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 = 1,500 บาท
	 	 	 	 	 	 	 โบนัสแมทช่ิงทีมหลานของดีใจ	 = 40% x 3,000 บาท
				             40,000 คะแนน	 30,000 คะแนน	 	 	 = 1,200 บาทนักธุรกิจ

ดี เน็ทเวิร์ค

นาย ข.นาย ก.

ดีเยี่ยม

ดีจริง

12 13

4. โบนัสส่วนบุคคล (Personal Bonus) 20% ของยอดธุรกิจส่วนตัวของตนเอง หลังจากดำ�รงตำ�แหน่ง DA ขึ้นไป ที่มียอดซื้อ
สะสม ครบ 1,000 คะแนนขึ้นไปหลังจากขึ้นตำ�แหน่ง DA
	 ตัวอย่าง	 นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ที่ดำ�รงตำ�แหน่งดีเอเจนท์ (D Agent : DA) ที่มียอดซื้อสะสมครบ 1,000 คะแนน หลังจากขึ้นตำ�แหน่ง DA 
	 	 มียอดธุรกิจส่วนตัว 1,500 คะแนน
	 	 จะได้รับโบนัสส่วนบุคคล (Personal Bonus) 20% x 1,500 = 300 บาท
		          

5. โบนัสขยายองค์กร (Business Bonus) 10% ของยอดธุรกิจส่วนตัวของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คภายใต้องค์กร     
   หลังจากดำ�รงตำ�แหน่ง DA ขึ้นไป (ใช้หลักการ Pass UP ร่วมในการคำ�นวณรายได้)
	 ตัวอย่าง	 นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ที่ดำ�รงตำ�แหน่งดีเอเจนท์ (D Agent : DA) ขึ้นไป ได้สปอนเซอร์ผู้อื่นสมัครเข้ามาเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
และเกิดการสปอนเซอร์ต่อกันเป็นลำ�ดับช้ัน นักธุรกิจท่ีเป็นผู้สปอนเซอร์จะได้รับโบนัสขยายองค์กร (Business Bonus) จำ�นวน 5 ช้ัน ช้ันละ 2% รวม 10% 
	 	 	 	 	 	 คำ�นวณโดยนำ�ยอดธุรกิจที่เกิดขึ้นทั้งหมดขององค์กรในชั้นนั้น x 2% และนับชั้นตาม
	 	 	 	 	 	 ลำ�ดับของการสปอนเซอร์ที่นำ�ยอดธุรกิจมาคำ�นวณรวมทั้งหมด 5 ชั้น เช่น นายดี
	 	 	 	 	 	 สปอนเซอร์นาย ก (ช้ันท่ี 1, ลูก) นาย ก สปอนเซอร์นาย ข (ช้ันท่ี 2, หลาน) นาย ข
	 	 	 	 	 	 สปอนเซอร์นาย ค (ชั้นที่ 3, เหลน) นาย ค สปอนเซอร์นาย ง (ชั้นที่ 4, โหลน) และ
	 	 	 	 	 	 นาย ง สปอนเซอร์นาย จ (ชั้นที่ 5, ลื้อ)

						    

6. โบนัสทีมอ่อน (Weak Team Bonus) 20% ของคะแนนทีมอ่อน แต่ไม่เกินยอดคำ�นวณโบนัสสูงสุดตามตำ�แหน่งที่กำ�หนด
	 ตัวอย่าง	 นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ที่มียอดธุรกิจของทีมอ่อน 20,000 คะแนน
	 	 จะได้รับโบนัสทีมอ่อน = 20% x 20,000 = 4,000 บาท
					   
	 	 	 	 	 	 	 ยอดธุรกิจทีมอ่อน (ข)	 = 20,000 คะแนน
	 	 	 	 	 	 	 โบนัสทีมอ่อน	 	 = 20% x 20,000
	 	 	 	 	 	 	 	 	 	 = 4,000 บาท

		  50,000 คะแนน	   20,000 คะแนน	

7. โบนัสทีมแข็ง (Strong Team Bonus) 10-13% ข้ึนอยู่กับตำ�แหน่งและคุณสมบัติของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค น้ันๆ โดยคิดจากคะแนน 
   ที่เท่ากับทีมอ่อน และไม่เกินยอดคำ�นวณโบนัสสูงสุดตามตำ�แหน่งที่กำ�หนด
	 ตัวอย่าง	 นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ระดับดีเอเจนท์ (D Agent) ที่มียอดธุรกิจของทีมแข็ง 50,000 คะแนน
	 	 และมียอดธุรกิจของทีมอ่อน 20,000 คะแนน
	 	 จะได้รับโบนัสทีมแข็ง = 10% x 20,000 = 2,000 บาท

	 	 	 	 	 	 	 ยอดธุรกิจทีมแข็ง (ก)		 = 50,000 คะแนน
	 	 	 	 	 	 	 ยอดธุรกิจทีมอ่อน (ข)	 = 20,000 คะแนน
	 	 	 	 	 	 	 เพราะฉะน้ันยอดคำ�นวณโบนัสทีมแข็ง
	 	 	 	 	 	 	 เท่ากับ 20,000 คะแนน (คะแนนทีมแข็งท่ีเหลืออีก
	 	 	 	 	 	 	 30,000 คะแนน เก็บไว้คำ�นวณในรอบถัดไป)
	 	 	 	 	 	 	 โบนัสทีมแข็ง	 	 = 10% x 20,000
										          = 2,000 บาท

ลำ�ดับชั้น
ของการสปอนเซอร์

โบนัสขยายองค์กร

ชั้นที่ 1 (ชั้นลูก) 2%

ชั้นที่ 2 (ชั้นหลาน) 2%

ชั้นที่ 3 (ชั้นเหลน) 2%

ชั้นที่ 4 (ชั้นโหลน) 2%

ชั้นที่ 5 (ชั้นลื้อ) 2%

ดีใจ

ดีเยี่ยม

ดีจริง

นักธุรกิจ
ดี เน็ทเวิร์ค

นาย ข.นาย ก.



	 8.4 โบนัสแมทชิ่งทีมโหลน 30%
	 ตัวอย่าง	 นายดีมากให้การสปอนเซอร์นายยินดี, นายยินดีให้การสปอนเซอร์นายดีใจ, นายดีใจให้การสปอนเซอร์นายดีเยี่ยม
	 	 และนายดีเย่ียมได้ให้การสปอนเซอรนางสาวดีจริง หรือกล่าวได้ว่า นายยินดีเป็นทีมลูกของนายดีมาก, นายดีใจเป็นทีมลูกของนายยินดี
	 	 ก็คือทีมหลานของนายดีมาก, นายดีเยี่ยมซึ่งเป็นทีมลูกของนายดีใจ ก็คือทีมเหลนของนายดีมาก และนางสาวดีจริง
	 	 ซึ่งเป็นทีมลูกของนายดีเยี่ยม ก็คือทีมโหลนของนายดีมากนั่นเอง 
	 	 เมื่อนางสาวดีจริงได้รับโบนัสทีมแข็ง (สมมติโบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริงเท่ากับ 3,000 บาท)
	 	 นายดีเยี่ยมจะได้รับโบนัสแมทชิ่งทีมลูกจำ�นวน 50% ของโบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริง หรือเท่ากับ 1,500 บาท
	 	 นายดีใจจะได้รับโบนัสแมทชิ่งทีมหลานจำ�นวน 40% ของโบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริง หรือเท่ากับ  1,200 บาท
	 	 นายยินดีจะได้รับโบนัสแมทชิ่งทีมเหลนจำ�นวน 30% ของโบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริง หรือเท่ากับ    900 บาท
	 	 ส่วนนายดีมากจะได้รับโบนัสแมทชิ่งทีมโหลนจำ�นวน 30% ของโบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริง หรือเท่ากับ
	 	 30% x 3,000 = 900 บาท นั่นเอง
	 	 	 	 	 	 	 นายดีมาก สปอนเซอร์ นายยินดี, นายยินดี สปอนเซอร์ นายดีใจ,
	 	 	 	 	 	 	 นายดีใจ สปอนเซอร์ นายดีเย่ียม และนายดีเย่ียม สปอนเซอร์ นางสาวดีจริง
	 	 	 	 	 	 	 นางสาวดีจริงมียอดธุรกิจดังน้ี
	 	 	 	 	 	 	 ยอดธุรกิจทีมแข็ง	 = 40,000 คะแนน
	 	 	 	 	 	 	 ยอดธุรกิจทีมอ่อน	 = 30,000 คะแนน
	 	 	 	 	 	 	 เพราะฉะนั้นยอดคำ�นวณโบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริง 
	 	 	 	 	 	 	 เท่ากับ 30,000 คะแนน	 	
	 	 	 	 	 	 	 โบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริง	 = 10% x 30,000	   = 3,000 บาท
	 	 	 	 	 	 	 โบนัสแมทช่ิงทีมลูกของดีเย่ียม	 = 50% x 3,000 บาท = 1,500 บาท
	 	 	 	 	 	 	 โบนัสแมทช่ิงทีมหลานของดีใจ	 = 40% x 3,000 บาท = 1,200 บาท
	 	 	 	 	 	 	 โบนัสแมทช่ิงทีมเหลนของยินดี	 = 30% x 3,000 บาท = 1.900 บาท
	 	 	 	 	 	 	 โบนัสแมทช่ิงทีมโหลนของดีมาก	 = 30% x 3,000 บาท = 1.900 บาท

	
				             40,000 คะแนน    30,000 คะแนน

เงื่อนไขการพิจารณายอดธุรกิจ

หลักการ Pass UP - Roll UP (การเลื่อนระดับชั้น)

	 1. พิจารณายอดคะแนนทีมแข็งโดยดูจากยอดคะแนนทีมอ่อนเป็นเกณฑ์ ส่วนยอดที่เกินกว่านั้นแต่ไม่เกินยอดคำ�นวณโบนัสสูงสุดตาม
	    ตำ�แหน่งที่กำ�หนดจะเก็บไปคำ�นวณให้ในรอบจำ�หน่ายถัดไป
	 2. ระดับ % ของโบนัสทีมแข็งขึ้นอยู่กับตำ�แหน่งของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 3. นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ท่ีไม่ได้ดำ�รงคุณสมบัติ หรือมียอดธุรกิจส่วนตัวตามตำ�แหน่งจะมิได้รับการคำ�นวณและจ่ายผลตอบแทน และจะไม่ได้รับ 	
	    การยกยอดของคะแนนสะสมคงเหลือไปให้ในรอบจำ�หน่ายถัดไป
	 4. ยอดคำ�นวณโบนัสสูงสุด (ฺBonus Scoring) หมายถึง ยอดคะแนนธุรกิจสูงสุดที่นำ�มาคำ�นวณโบนัสทีมแข็ง และโบนัสทีมอ่อนของ
	    นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คตามตำ�แหน่งต่างๆ โดยพิจารณาตัดยอดคำ�นวณโบนัสต่อรอบจำ�หน่าย
	 5. การจะได้รับโบนัสแมทชิ่ง กำ�หนดให้นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ท่านนั้นต้องมีรายได้จากโบนัสบริหารทีมแข็งในรอบจำ�หน่ายนั้นๆ ตั้งแต่ 
	    3,000 บาทขึ้นไป

	 จุดเด่นของแผนธุรกิจ D Network Power Plan ส่งเสริมให้เกิดการทำ�งานสายลึก และเกิดการช่วยเหลือกันภายในองค์กร ใช้หลักเชิงพฤติกรรม
ของการสร้างทีมที่แท้จริงเข้ามาออกแบบแผนการตลาด
	 ในส่วนนี้จะทำ�ให้นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คสามารถสร้างรายได้แบบไร้ขีดจำ�กัด ไม่เกิดการแก่งแย่งกัน (ท่านสามารถศึกษารายละเอียดของหลักการ 
Pass UP-Roll UP (การเลื่อนระดับชั้น) ได้่ในหลักสูตรการฝึกอบรมของบริษัทฯ)

ดีใจ

ดีเยี่ยม

ดีจริง

ยินดี

ดีมาก

14 15

	 8.3 โบนัสแมทชิ่งทีมเหลน 30%
	 ตัวอย่าง	 นายยินดีให้การสปอนเซอร์นายดีใจ, นายดีใจให้การสปอนเซอร์นายดีเยี่ยม และนายดีเยี่ยมได้ให้การสปอนเซอร์นางสาวดีจริง 
	 	 หรือกล่าวได้ว่านายดีใจเป็นลูกทีมของนายยินดี, นายดีเยี่ยมซึ่งเป็นลูกทีมของนายดีใจ ก็คือหลานทีมของนายยินดี 	 	
	 	 และนางสาวดีจริง ซึ่งเป็นทีมลูกของนายดีเยี่ยม ก็คือทีมเหลนของนายยินดีนั่นเอง 
	 	 เมื่อนางสาวดีจริงได้รับโบนัสทีมแข็ง (สมมติโบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริงเท่ากับ 3,000 บาท)
	 	 นายดีเยี่ยมจะได้รับโบนัสแมทชิ่งทีมลูกจำ�นวน 50% ของโบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริง หรือเท่ากับ 1,500 บาท
	 	 นายดีใจจะได้รับโบนัสแมทชิ่งทีมหลานจำ�นวน 40% ของโบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริง หรือเท่ากับ  1,200 บาท
	 	 ส่วนนายยินดีจะได้รับโบนัสแมทชิ่งทีมเหลนจำ�นวน 30% ของโบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริง หรือเท่ากับ
	 	 30% x 3,000 = 900 บาท นั่นเอง
	 	 	 	 	 	 	 นายยินดี สปอนเซอร์ นายดีใจ, นายดีใจ สปอนเซอร์ นายดีเย่ียม และ
	 	 	 	 	 	 	 นายดีเย่ียม สปอนเซอร์ นางสาวดีจริง
	 	 	 	 	 	 	 นางสาวดีจริงมียอดธุรกิจดังน้ี
	 	 	 	 	 	 	 ยอดธุรกิจทีมแข็ง	 = 40,000 คะแนน
	 	 	 	 	 	 	 ยอดธุรกิจทีมอ่อน	 = 30,000 คะแนน
	 	 	 	 	 	 	 เพราะฉะนั้นยอดคำ�นวณโบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริง 
	 	 	 	 	 	 	 เท่ากับ 30,000 คะแนน	 	
	 	 	 	 	 	 	 โบนัสทีมแข็งของนางสาวดีจริง	 = 10% x 30,000	   = 3,000 บาท
	 	 	 	 	 	 	 โบนัสแมทช่ิงทีมลูกของดีเย่ียม	 = 50% x 3,000 บาท = 1,500 บาท
	 	 	 	 	 	 	 โบนัสแมทช่ิงทีมหลานของดีใจ	 = 40% x 3,000 บาท = 1,200 บาท
	 	 	 	 	 	 	 โบนัสแมทช่ิงทีมเหลนของยินดี	 = 30% x 3,000 บาท = 1.900 บาท

	
				            40,000 คะแนน	  30,000 คะแนน		
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ตำ�แหน่งของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค

การดำ�รงคุณสมบัติเพื่อรับการคำ�นวณและจ่ายผลตอบแทน

การคำ�นวณและการจ่ายผลตอบแทน
	 การเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ก็เหมือนกับการทำ�ธุรกิจส่วนตัวที่ท่านสามารถเริ่มจากการมีธุรกิจขนาดเล็ก และเมื่อท่านมีความตั้งใจในการทำ�
ธุรกิจที่ท่านดูแล เอาใจใส่ ก็จะเติบโตและขยายเครือข่ายกว้างขวาง ธุรกิจเครือข่ายที่มีขนาดใหญ่ สามารถสร้างรายได้จำ�นวนมหาศาล มีความมั่นคง
นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คในแต่ละตำ�แหน่งจะมีรายได้ตามแผนธุรกิจ D Network Power Plan เพิ่มขึ้นดังต่อไปนี้

1. นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คตำ�แหน่ง	 ดี เน็ทเวิร์ค (D Network)
	 การขึ้นตำ�แหน่ง	 : สมัครเป็นสมาชิกนักธุรกิจอิสระดีเน็ทเวิร์คโดยสมบูรณ์
	 การดำ�รงคุณสมบัติ	 : -
	 ผลตอบแทนท่ีได้รับ	 : ได้รับสิทธิในการซ้ือสินค้าในราคานักธุรกิจ (กำ�ไรจากการขาย 20-30% จากราคานักธุรกิจ)

2. นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คตำ�แหน่ง	 ดี เอเจนท์ (D Agent)
	 การขึ้นตำ�แหน่ง	 : มียอดธุรกิจส่วนตัวไม่น้อยกว่า 1,000 PV ในรอบจำ�หน่ายที่ขึ้นตำ�แหน่ง
	 การดำ�รงคุณสมบัติ	 : รักษายอดธุรกิจส่วนตัวไม่น้อยกว่า 150 PV ต่อรอบจำ�หน่าย
	 ผลตอบแทนท่ีได้รับ	 : ได้รับการคำ�นวณโบนัสทีมแข็ง 10%
	 	 	   และมียอดคำ�นวณโบนัสสูงสุด 600,000 PV ต่อรอบจำ�หน่าย
	 รายได้ตามแผนธุรกิจ D Network Power Plan

3. นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คตำ�แหน่ง	 ดี ซุปเปอร์ไวเซอร์ (D Supervisor)
	 การขึ้นตำ�แหน่ง	 : มียอดธุรกิจส่วนตัวไม่น้อยกว่า 1,200 PV ในรอบจำ�หน่ายที่ขึ้นตำ�แหน่ง
	 	 	   ให้การสปอนเซอร์นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับ ดี เอเจนท์ ขึ้นไป อย่างน้อย 3 รหัส ที่ยังคงสมาชิกภาพ
	 	 	   มียอดธุรกิจทีมอ่อนอย่างน้อย 60,000 PV ต่อรอบจำ�หน่าย
	 การดำ�รงคุณสมบัติ	 : รักษายอดธุรกิจส่วนตัวไม่น้อยกว่า 250 PV ต่อรอบจำ�หน่าย
	 ผลตอบแทนท่ีได้รับ	 : ได้รับการคำ�นวณโบนัสทีมแข็ง 10%
	 	 	   และมียอดคำ�นวณโบนัสสูงสุด 750,000 PV ต่อรอบจำ�หน่าย
	 รายได้ตามแผนธุรกิจ D Network Power Plan

4. นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คตำ�แหน่ง	 ดี เมเนเจอร์ (D Manager)
	 การขึ้นตำ�แหน่ง	 : มียอดธุรกิจส่วนตัวไม่น้อยกว่า 1,500 PV ในรอบจำ�หน่ายที่ขึ้นตำ�แหน่ง
	 	 	   ให้การสปอนเซอร์นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับ ดี ซุปเปอร์ไวเซอร์ ขึ้นไป อย่างน้อย 5 รหัส ที่ยังคงสมาชิกภาพ
	 	 	   มียอดธุรกิจทีมอ่อนอย่างน้อย 75,000 PV ต่อรอบจำ�หน่าย
	 การดำ�รงคุณสมบัติ	 : รักษายอดธุรกิจส่วนตัวไม่น้อยกว่า 350 PV ต่อรอบจำ�หน่าย
	 ผลตอบแทนท่ีได้รับ	 : ได้รับการคำ�นวณโบนัสทีมแข็ง 10%
	 	 	   และมียอดคำ�นวณโบนัสสูงสุด 900,000 PV ต่อรอบจำ�หน่าย
	 รายได้ตามแผนธุรกิจ D Network Power Plan

5. นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คตำ�แหน่ง	 ดี ไดเร็คเตอร์ (D Director)
	 การขึ้นตำ�แหน่ง	 : มียอดธุรกิจส่วนตัวไม่น้อยกว่า 2,000 PV ในรอบจำ�หน่ายที่ขึ้นตำ�แหน่ง
	 	 	   ให้การสปอนเซอร์นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับ ดี เมเนเจอร์ ขึ้นไป อย่างน้อย 7 รหัส ที่ยังคงสมาชิกภาพ
	 	 	   มียอดธุรกิจทีมอ่อนอย่างน้อย 90,000 PV ต่อรอบจำ�หน่าย
	 การดำ�รงคุณสมบัติ	 : รักษายอดธุรกิจส่วนตัวไม่น้อยกว่า 500 PV ต่อรอบจำ�หน่าย
	 ผลตอบแทนท่ีได้รับ	 : ได้รับการคำ�นวณโบนัสทีมแข็ง 11%
	 	 	   และมียอดคำ�นวณโบนัสสูงสุด 1,200,000 PV ต่อรอบจำ�หน่าย
	 รายได้ตามแผนธุรกิจ D Network Power Plan

	 นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ตั้งแต่ตำ�แหน่งดีเอเจนท์ขึ้นไปมีสิทธิ์ได้รับการคำ�นวณและจ่ายผลตอบแทนตามแผนธุรกิจ D Network Power Plan 
การเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ระดับดีเอเจนท์ หมายถึง การมียอดธุรกิจ 1,000 PV ขึ้นไปในรอบจำ�หน่ายใดๆ นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ที่มีการขึ้นตำ�แหน่งใน
รอบจำ�หน่ายใดๆ ถือว่ารอบจำ�หน่ายน้ันๆ ได้ดำ�รงคุณสมบัติแล้ว แต่สำ�หรับรอบจำ�หน่ายท่ีมิได้มีการข้ึนตำ�แหน่งใหม่ นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค จะต้องดำ�รง
คุณสมบัติเพื่อรับการคำ�นวณและจ่ายผลตอบแทน โดยมียอดธุรกิจส่วนตัวครบตามกำ�หนดของแต่ละตำ�แหน่ง ยกตัวอย่างเช่น นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คใน
ตำ�แหน่งดีเอเจนท์ จะต้องดำ�รงคุณสมบัติโดยการมียอดธุรกิจส่วนตัวอย่างน้อย 300 PVต่อรอบจำ�หน่าย เป็นต้น
	 สำ�หรับนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ที่มีการเปลี่ยนตำ�แหน่งในรอบจำ�หน่ายใดๆ เช่น ภายในรอบจำ�หน่ายเดียวกัน เปลี่ยนจากตำ�แหน่งดีเอเจนท์ เป็น
ตำ�แหน่งดีซุปเปอร์ไวเซอร์ และยืนยันการขึ้นตำ�แหน่งดังกล่าวกับทางบริษัทฯ ภายในวันที่ 15 ของเดือนเป็นที่เรียบร้อยแล้ว บริษัทจะคำ�นวณผลตอบ
แทนโดยถือตามตำ�แหน่งสูงสุดในรอบจำ�หน่ายนั้นๆ
	 นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ท่ีไม่ได้ดำ�รงคุณสมบัติ หมายถึง ยังมิได้เป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ตำ�แหน่งดีเอเจนท์ หรือยังมิได้มียอดธุรกิจส่วนตัวครบ 
ตามตำ�แหน่งจะไม่ได้รับการโอนผลตอบแทนตามแผนธุรกิจ โดยระบบจะยังเก็บตัวเลขของผลตอบแทนหรือโบนัสไว้ให้ จนกว่าจะสรุปในวันทำ�การสุดท้าย
ของรอบจำ�หน่าย หากนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ท่านนั้นดำ�รงคุณสมบัติครบถ้วน ระบบก็จะทำ�การโอนโบนัสเข้าบัญชีให้ตามปกติ แต่หากนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค 
ท่านนั้นมิได้มีการดำ�รงคุณสมบัติตามตำ�แหน่งก็จะมิได้รับการโอนเงินผลตอบแทนตามแผนธุรกิจ
	 อนึ่ง การดำ�รงคุณสมบัติพิจารณาจากรอบจำ�หน่ายเป็นหลัก และระบบจะเก็บและสะสมยอดโบนัส รวมทั้งยอดธุรกิจให้ภายในรอบจำ�หน่าย
เท่านั้น สำ�หรับนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ที่ดำ�รงคุณสมบัติ และมียอดธุรกิจทีมแข็งคงเหลือไม่เกินยอดคำ�นวณโบนัสสูงสุดของแต่ละตำ�แหน่งตามกำ�หนด 
ระบบจะทำ�การยกยอดคงเหลือไปให้ในรอบจำ�หน่ายถัดไป
	 ตัวอย่าง	 1. นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ระดับดีเอเจนท์ ที่ดำ�รงคุณสมบัติและได้รับการคำ�นวณผลตอบแทนตามแผนธุรกิจโดยมียอดธุรกิจ
	 	    ทีมอ่อน 60,000 PV และมียอดธุรกิจทีมแข็ง 120,000 PV ในรอบจำ�หน่ายนั้น ระบบจะทำ�การโอนคะแนนทีมแข็งคงเหลือ
	 	    จำ�นวน 60,000 PV ให้ในรอบจำ�หน่ายถัดไป
	 	 2. นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ระดับดีเอเจนท์ ที่ดำ�รงคุณสมบัติและได้รับการคำ�นวณผลตอบแทนตามแผนธุรกิจโดยมียอดธุรกิจ
	 	    ทีมอ่อน 60,000 PV และยอดธุรกิจทีมแข็ง 760,000 PV ในรอบจำ�หน่ายนั้น ระบบจะทำ�การโอนคะแนนทีมแข็งคงเหลือ 	
	 	    จำ�นวน 540,000 PV (มาจากยอดคำ�นวณโบนัสสูงสุดของตำ�แหน่งดีเอเจนท์ 600,000 PV - ยอดคะแนนที่ใช้ไปแล้ว 	
	 	    60,000 PV) ไปให้ในรอบจำ�หน่ายถัดไป
	 	 3. นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ระดับดีเอเจนท์ ที่ดำ�รงคุณสมบัติและได้รับการคำ�นวณผลตอบแทนตามแผนธุรกิจโดยมียอดธุรกิจ
	 	    ทีมอ่อน 60,000 PV และยอดธุรกิจทีมแข็ง 760,000 PV ในรอบจำ�หน่ายนั้น หากในรอบจำ�หน่ายนั้นได้มีการเปลี่ยน
	 	    คุณสมบัติเป็นตำ�แหน่ง ดีซุปเปอร์ไวเซอร์ และยืนยันการขึ้นตำ�แหน่งดังกล่าวกับทางบริษัทฯ เป็นที่เรียบร้อยแล้ว ก็จะมียอด
	 	    คำ�นวณโบนัสสูงสุด 750,000 PV ตามตำ�แหน่งดีซุปเปอร์ไวเซอร์ ดังนั้นระบบจะทำ�การโอนคะแนนทีมแข็งคงเหลือ 		
	 	    จำ�นวน 690,000 PV ไปให้ในรอบจำ�หน่ายถัดไป
หมายเหตุ
	 1. กรณีที่ท่านให้การสปอนเซอร์นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ที่มิได้ดำ�รงคุณสมบัติ หรือมิได้ต่ออายุสมาชิก หรือหมดสมาชิกภาพ แต่หากท่าน
	    ยังคงดำ�รงคุณสมบัติและมีสมาชิกภาพครบถ้วน ท่านก็จะยังคงได้รับโบนัส D Network Power Plan ทุกประการ
	 2. กรณีที่ท่านให้การสปอนเซอร์นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ที่ลาออก หรือหมดสมาชิกภาพ แล้วได้มาทำ�การสมัครใหม่ ไม่ว่าจะอยู่ในองค์กร
	    ธุรกิจเดิม หรือองค์กรธุรกิจใหม่ ท่านจะมิได้รับโบนัส D Network Power Plan จากนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ที่ลาออก หรือหมด
	    สมาชิกภาพ แล้วได้มาทำ�การสมัครใหม่ในลักษณะดังกล่าวอีกต่อไป
	 3. กรณีที่ท่านให้การสปอนเซอร์นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ในรหัสที่เป็นโมฆะ หรือในรหัสที่ถูกเพิกถอนสมาชิกภาพ ท่านจะมิได้รับโบนัส
	    D Network Power Plan ใดๆ จากรหัสดังกล่าว

	 การคำ�นวณผลตอบแทนตามแผนธุรกิจ จะคำ�นวณจากการสรุปยอดขายในแต่ละวัน โดยผลตอบแทนที่เกิดจากยอดธุรกิจองค์กรของ
นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค แบ่งออกเป็นรอบของการคำ�นวณ 2 รอบ คือ รอบการคำ�นวณรอบที่ 1 ตั้งแต่วันที่ 6 ถึงวันที่ 20 ของเดือนปัจจุบัน จะถูก
รวบรวมและโอนเข้าบัญชีธนาคารของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คท่านนั้นภายในวันที่ 30 ของเดือนปัจจุบัน และรอบการคำ�นวณรอบที่ 2 ตั้งแต่วันที่ 21
ของเดือนปัจจุบัน จนถึงวันที่ 5 ของเดือนถัดไป จะถูกรวบรวมและโอนเข้าบัญชีธนาคารของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คท่านนั้นภายในวันที่ 15 ของเดือน
ถัดไป (หากวันโอนเงินเข้าบัญชีธนาคารตรงกับวันหยุด หรือวันนักขัตฤกษ์ บริษัทฯ จะเลื่อนการ โอนเงินให้เร็วขึ้น) โดยบริษัทฯ จะหักค่าธรรมเนียม
การโอนเงินจากยอดโบนัสของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค และจัดส่งรายงานสรุปการจ่ายโบนัสประจำ�รอบจำ�หน่ายแก่นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คที่ได้รับโบนัส ผ่าน
ทางเว็บไซต์ของบริษัทฯ นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คสามารถ log in เข้าดูรายงานด้วย User name และ Password ของตนเองได้ตลอดเวลา ท้ังน้ีรอบของ 
การคำ�นวณคะแนนสูงสุดของแต่ละตำ�แหน่งจะเป็นรอบจำ�หน่ายตั้งแต่วันที่ 6 ถึงวันที่ 5 ของเดือนถัดไป
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6. นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คตำ�แหน่ง	 ดี เอ็กเซ็กคิวทิฟ (D Executive)
	 การขึ้นตำ�แหน่ง	 : มียอดธุรกิจส่วนตัวไม่น้อยกว่า 3,000 PV ในรอบจำ�หน่ายที่ขึ้นตำ�แหน่ง
	 	 	   ให้การสปอนเซอร์นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับ ดี เมเนเจอร์์ ขึ้นไป อย่างน้อย 9 รหัส ที่ยังคงสมาชิกภาพ
	 	 	   มียอดธุรกิจทีมอ่อนอย่างน้อย 120,000 PV ต่อรอบจำ�หน่าย
	 การดำ�รงคุณสมบัติ	 : รักษายอดธุรกิจส่วนตัวไม่น้อยกว่า 600 PV ต่อรอบจำ�หน่าย
	 ผลตอบแทนท่ีได้รับ	 : ได้รับการคำ�นวณโบนัสทีมแข็ง 12%
	 	 	   และมียอดคำ�นวณโบนัสสูงสุด 1,800,000 PV ต่อรอบจำ�หน่าย
	 รายได้ตามแผนธุรกิจ D Network Power Plan

7. นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คตำ�แหน่ง	 ดี เพรสซิเดนท์ (D President)
	 การขึ้นตำ�แหน่ง	 : มียอดธุรกิจส่วนตัวไม่น้อยกว่า 4,000 PV ในรอบจำ�หน่ายที่ขึ้นตำ�แหน่ง
	 	 	   ให้การสปอนเซอร์นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับ ดี เมเนเจอร์์ ขึ้นไป อย่างน้อย 11 รหัส ที่ยังคงสมาชิกภาพ
	 	 	   มียอดธุรกิจทีมอ่อนอย่างน้อย 180,000 PV ต่อรอบจำ�หน่าย
	 การดำ�รงคุณสมบัติ	 : รักษายอดธุรกิจส่วนตัวไม่น้อยกว่า 750 PV ต่อรอบจำ�หน่าย
	 ผลตอบแทนท่ีได้รับ	 : ได้รับการคำ�นวณโบนัสทีมแข็ง 13%
	 	 	   และมียอดคำ�นวณโบนัสสูงสุด 2,400,000 PV ต่อรอบจำ�หน่าย
	 รายได้ตามแผนธุรกิจ D Network Power Plan
หมายเหตุ
	 นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คท่ีมีคุณสมบัติครบสำ�หรับการข้ึนตำ�แหน่งในรอบใดๆ จะต้องทำ�หนังสือยืนยันความประสงค์ในการข้ึนตำ�แหน่งพร้อมลายเซ็น
ของผู้สมัครหลักและผู้สมัครร่วม(ถ้ามี) และส่งให้กับบริษัทภายในวันท่ี 15 ของเดือนน้ัน	 ๆ เพ่ือทางบริษัทฯ จะได้ดำ�เนินการเปล่ียนตำ�แหน่งทางธุรกิจของ
ท่านอย่างเป็นทางการ หากท่านมิได้ส่งหนังสือยืนยันความประสงค์ในการข้ึนตำ�แหน่งดังกล่าว บริษัทฯ จะยังมิได้ดำ�เนินการเปล่ียนตำ�แหน่งให้ท่าน และท่านจะ
ยังคงดำ�รงสถานภาพนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คในตำ�แหน่งเดิมได้ต่อไป ท้ังน้ีบริษัทฯ สงวนสิทธ์ิ การพิจารณาในการขอปรับตำ�แหน่งให้อยู่ในดุลยพินิจของบริษัทฯ 
ทุกกรณี ท้ังน้ีเม่ือท่านมีคุณสมบัติการขอปรับตำ�แหน่งตามท่ีกำ�หนดไว้ข้างต้นแล้ว เพ่ือให้การข้ึนตำ�แหน่งเป็นไปอย่างเหมาะสมกับการเติบโตขององค์กรท่ีเกิด 
ข้ึนจริง บริษัทฯ จึงได้กำ�หนดแนวทางเพ่ือใช้ประกอบการพิจารณาการขอปรับข้ึนตำ�แหน่งธุรกิจของท่าน ดังน้ี
การขอปรับข้ึนตำ�แหน่งระดับ ดี ซุปเปอร์ไวเซอร์ (D Supervisor)
ท่านจะต้องมียอดธุรกิจทีมอ่อนอย่างน้อย 60,000 PV ข้ึนไปต่อเดือน
การขอปรับข้ึนตำ�แหน่งระดับ ดี เมเนจอร์ (D Manager)
ท่านจะต้องมียอดธุรกิจทีมอ่อนอย่างน้อย 75,000 PV ข้ึนไปต่อเดือน
การขอปรับข้ึนตำ�แหน่งระดับ ดี ไดเร็คเตอร์ (D Director)
ท่านจะต้องมียอดธุรกิจทีมอ่อนอย่างน้อย 90,000 PV ข้ึนไปต่อเดือน
การขอปรับข้ึนตำ�แหน่งระดับ ดี เอ็กเซ็กคิวทิฟ (D Executive)
ท่านจะต้องมียอดธุรกิจทีมอ่อนอย่างน้อย 120,000 PV ข้ึนไปต่อเดือน
การขอปรับข้ึนตำ�แหน่งระดับ ดี เพรสซิเดนท์ (D President)
ท่านจะต้องมียอดธุรกิจทีมอ่อนอย่างน้อย 180,000 PV ข้ึนไปต่อเดือน
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ตารางแสดงการขึ้นตำ�แหน่งและดำ�รงคุณสมบัติของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค

ตำ�แหน่ง
การขึ้นตำ�แหน่ง

การดำ�รงคุณสมบัติ
ให้การสปอนเซอร์

ยอดธุรกิจส่วนตัว
ในเดือนที่ขึ้นตำ�แหน่ง

1. ดี เอเจนท์ (D Agent) DA - 1,000 PV 150 PV/เดือน
2. ดี ซุเปอร์ไวเซอร์ (D Supervisor) DS ดี เอเจนท์ จำ�นวน 3 รหัส 1,200 PV 250 PV/เดือน
3. ดี เมเนเจอร์ (D Manager) DM ดี ซุปเปอร์ไวเซอร์ จำ�นวน 5 รหัส 1,500 PV 350 PV/เดือน
4. ดี ไดเร็คเตอร์ (D Director) DD ดี เมเนเจอร์ จำ�นวน 7 รหัส 2,000 PV 500 PV/เดือน
5. ดี เอ็กเซ็กคิวทิฟ (D Executive) DE ดี เมเนเจอร์ จำ�นวน 9 รหัส 3,000 PV 600 PV/เดือน
6. ดี เพรสซิเดนท์ (D President) DP ดี เมเนเจอร์ จำ�นวน 11 รหัส 4,000 PV 750 PV/เดือน
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นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับแซฟไฟร์คราวน์์ (Sapphire Crown)
	 1. ให้การสปอนเซอร์ส่วนตัว 45 DA ที่ยังคงสมาชิกภาพนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 2. มียอดทีมอ่อน 2,400,000 PV
	 3. สร้างสายงานติดตัว 5 DP
	 - ได้รับมอบเข็มประกาศเกียรติคุณ และได้รับการประกาศเกียรติคุณโดยการประกาศช่ือ และรูปภาพ พร้อมท้ังเร่ืองราว
เส้นทางความสำ�เร็จของท่านในนิตยสาร D Network Times
	 - ได้รับเชิญเข้าร่วมสัมมนาท่ีบริษัทฯ จัด ท้ังในและต่างประเทศฟรี
	 - ได้รับเงินค่าตอบแทนสำ�หรับการเป็นผู้ปราศรัยรับเชิญในการประชุมของบริษัทฯ เม่ือได้รับเชิญอย่างเป็นทางการจากบริษัทฯ

นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับเอมเมอร์รัลคราวน์ (Emerald Crown)
	 1. ให้การสปอนเซอร์ส่วนตัว 45 DA ที่ยังคงสมาชิกภาพนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 2. มียอดทีมอ่อน 2,400,000 PV
	 3. สร้างสายงานติดตัว 7 DP
	 - ได้รับมอบเข็มประกาศเกียรติคุณ และได้รับการประกาศเกียรติคุณโดยการประกาศช่ือ และรูปภาพ พร้อมท้ังเร่ืองราว
เส้นทางความสำ�เร็จของท่านในนิตยสาร D Network Times
	 - ได้รับเชิญเข้าร่วมสัมมนาท่ีบริษัทจัดฯ ท้ังในและต่างประเทศฟรี
	 - ได้รับเงินค่าตอบแทนสำ�หรับการเป็นผู้ปราศรัยรับเชิญในการประชุมของบริษัทฯ เม่ือได้รับเชิญอย่างเป็นทางการจากบริษัทฯ

นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับไดมอนด์คราวน์ (Diamond Crown)
	 1. ให้การสปอนเซอร์ส่วนตัว 45 DA ที่ยังคงสมาชิกภาพนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 2. มียอดทีมอ่อน 2,400,000 PV
	 3. สร้างสายงานติดตัว 9 DP
	 - ได้รับมอบเข็มประกาศเกียรติคุณ และได้รับการประกาศเกียรติคุณโดยการประกาศช่ือ และรูปภาพ พร้อมท้ังเร่ืองราว
เส้นทางความสำ�เร็จของท่านในนิตยสาร D Network Times
	 - ได้รับเชิญเข้าร่วมสัมมนาท่ีบริษัทฯ จัด ท้ังในและต่างประเทศฟรี
	 - ได้รับเงินค่าตอบแทนสำ�หรับการเป็นผู้ปราศรัยรับเชิญในการประชุมของบริษัทฯ เม่ือได้รับเชิญอย่างเป็นทางการจากบริษัทฯ

นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับบลูไดมอนด์คราวน์์ (Blue Diamond Crown)
	 1. ให้การสปอนเซอร์ส่วนตัว 45 DA ที่ยังคงสมาชิกภาพนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 2. มียอดทีมอ่อน 2,400,000 PV
	 3. สร้างสายงานติดตัว 11 DP
	 - ได้รับมอบเข็มประกาศเกียรติคุณ และได้รับการประกาศเกียรติคุณโดยการประกาศช่ือ และรูปภาพ พร้อมท้ังเร่ืองราว
เส้นทางความสำ�เร็จของท่านในนิตยสาร D Network Times
	 - ได้รับเชิญเข้าร่วมสัมมนาท่ีบริษัทฯ จัด ท้ังในและต่างประเทศฟรี
	 - ได้รับเงินค่าตอบแทนสำ�หรับการเป็นผู้ปราศรัยรับเชิญในการประชุมของบริษัทฯ เม่ือได้รับเชิญอย่างเป็นทางการจากบริษัทฯ

นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับซิลเวอร์ (Silver)
	 1. ให้การสปอนเซอร์ส่วนตัว 10 DA ที่ยังคงสมาชิกภาพนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 2. มียอดทีมอ่อน 30,000 PV 2 เดือน ภายในรอบ 4 เดือนใดๆ โดยเร่ิมนับต้ังแต่เดือนท่ีมียอดทีมอ่อนครบ 30,000 PV
	 - ได้รับมอบเข็มประกาศเกียรติคุณ พร้อมลงช่ือของท่านในนิตยสาร D Network Times

นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับโกลด์์ (Gold)
	 1. ให้การสปอนเซอร์ส่วนตัว 15 DA ที่ยังคงสมาชิกภาพนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 2. มียอดทีมอ่อน 60,000 PV 2 เดือน ภายในรอบ 4 เดือนใดๆ โดยเร่ิมนับต้ังแต่เดือนท่ีมียอดทีมอ่อนครบ 60,000 PV
	 - ได้รับมอบเข็มประกาศเกียรติคุณ พร้อมลงช่ือของท่านในนิตยสาร D Network Times

นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับแพลทตินัม (Platinum)
	 1. ให้การสปอนเซอร์ส่วนตัว 20 DA ที่ยังคงสมาชิกภาพนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 2. มียอดทีมอ่อน 100,000 PV 2 เดือน ภายในรอบ 4 เดือนใดๆ โดยเร่ิมนับต้ังแต่เดือนท่ีมียอดทีมอ่อนครบ 100,000 PV
	 - ได้รับมอบเข็มประกาศเกียรติคุณ พร้อมลงช่ือของท่านในนิตยสาร D Network Times

นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับเพิร์ล (Pearl)
	 1. ให้การสปอนเซอร์ส่วนตัว 30 DA ที่ยังคงสมาชิกภาพนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 2. มียอดทีมอ่อน 150,000 PV 3 เดือน ภายในรอบ 6 เดือนใดๆ โดยเร่ิมนับต้ังแต่เดือนท่ีมียอดทีมอ่อนครบ 150,000 PV
	 - ได้รับมอบเข็มประกาศเกียรติคุณ พร้อมลงช่ือของท่านในนิตยสาร D Network Times

นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับการ์เน็ท (Garnet)
	 1. ให้การสปอนเซอร์ส่วนตัว 35 DA ที่ยังคงสมาชิกภาพนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 2. มียอดทีมอ่อน 300,000 PV 3 เดือน ภายในรอบ 6 เดือนใดๆ โดยเร่ิมนับต้ังแต่เดือนท่ีมียอดทีมอ่อนครบ 300,000 PV
	 - ได้รับมอบเข็มประกาศเกียรติคุณ พร้อมลงช่ือของท่านในนิตยสาร D Network Times

นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับแซฟไฟร์ (Sapphire)
	 1. ให้การสปอนเซอร์ส่วนตัว 40 DA ที่ยังคงสมาชิกภาพนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 2. มียอดทีมอ่อน 600,000 PV 3 เดือน ภายในรอบ 6 เดือนใดๆ โดยเร่ิมนับต้ังแต่เดือนท่ีมียอดทีมอ่อนครบ 600,000 PV
	 - ได้รับมอบเข็มประกาศเกียรติคุณ พร้อมลงช่ือของท่านในนิตยสาร D Network Times

นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับเอมเมอร์รัล (Emerald)
	 1. ให้การสปอนเซอร์ส่วนตัว 45 DA ที่ยังคงสมาชิกภาพนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 2. มียอดทีมอ่อน 1,200,000 PV และสร้างสายงานครบ 7 DM
	 - ได้รับมอบเข็มประกาศเกียรติคุณ พร้อมลงช่ือของท่านในนิตยสาร D Network Times

นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับไดมอนด์ (Diamond)
	 1. ให้การสปอนเซอร์ส่วนตัว 45 DA ที่ยังคงสมาชิกภาพนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 2. มียอดทีมอ่อน 1,800,000 PV และสร้างสายงานครบ 9 DM
	 - ได้รับมอบเข็มประกาศเกียรติคุณ พร้อมลงช่ือของท่านในนิตยสาร D Network Times

นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คระดับบลูไดมอนด์ (Blue Diamond)
	 1. ให้การสปอนเซอร์ส่วนตัว 45 DA ที่ยังคงสมาชิกภาพนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 2. มียอดทีมอ่อน 2,400,000 PV และสร้างสายงานครบ 11 DM
	 - ได้รับมอบเข็มประกาศเกียรติคุณ พร้อมลงช่ือของท่านในนิตยสาร D Network Times

	 บริษัท ดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ จำ�กัด จัดให้มีการประกาศเกียรติคุณแก่นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค เพ่ือแสดงถึงความสำ�เร็จในการสร้างธุรกิจด้วยความ
มุ่งม่ันต้ังใจ และเพ่ือสนับสนุนการเป็นแบบอย่างท่ีดีของความสำ�เร็จ และความภาคภูมิใจต่อองค์กรธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค โดยรวม ซ่ึงนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คจะต้อง 
เป็นผู้ท่ีดำ�เนินธุรกิจอย่างถูกต้องตามจรรยาบรรณ และระเบียบปฏิบัติในการดำ�เนินธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ท้ังน้ีบริษัทฯ ขอสงวนสิทธ์ิในการพิจารณาเพ่ือการประกาศ
เกียรติคุณแก่นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คทุกประการ

เกียรติรางวัลสำ�หรับนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
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รางวัลการท่องโลกกว้างกับดีเน็ทเวิร์ค

22 23

	 บริษัทฯ มีแนวนโยบายในการจัดสัมมนาทางธุรกิจในรูปแบบต่างๆ เพื่อเป็นการตอบแทนและให้กำ�ลังใจแก่นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ที่มีความตั้งใจ 
มุ่งมั่น เพียรพยายามในการดำ�เนินธุรกิจอย่างต่อเนื่อง นับเป็นโอกาสที่นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คจะได้แลกเปลี่ยนประสบการณ์ เสริมสร้างความสัมพันธ์ และ 
วัฒนธรรมองค์กรดีเน็ทเวิร์คที่ดี ตลอดจนส่งเสริมการมีส่วนร่วมและทำ�งานเป็นทีม โดยเน้นการสัมมนา และรางวัลการท่องโลกกว้างกับดีเน็ทเวิร์ค 
ซึ่งถือเป็นรางวัลพิเศษ นอกเหนือจากแผนธุรกิจ D Network Power Plan
	

	 เป็นการสัมมนาระดับผู้นำ�ภายในประเทศ โดยบริษัทฯ จะมีการกำ�หนดรายละเอียดและคุณสมบัติของการเข้าร่วมการสัมมนาในแต่ละครั้ง
	

	 เป็นการสัมมนาระดับผู้นำ�ประจำ�ปี โดยบริษัทฯ จะมีการกำ�หนดรายละเอียด และคุณสมบัติของการเข้าร่วมการสัมมนาในแต่ละคร้ัง โดยบริษัทฯ 
มีแนวนโยบายในการตอบแทนให้รางวัลกับสมาชิกดีเน็ทเวิร์คเป็นกำ�ไรชีวิตด้วยคำ�กล่าวที่ว่า “เกิดมาทั้งทีเห็นโลกให้ได้ทั้งใบ”

	 - นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ที่สามารถดำ�รงคุณสมบัติตามที่บริษัทกำ�หนดสำ�หรับการสัมมนาแต่ละรายการ
	 - นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ที่ดำ�เนินธุรกิจตามกฎระเบียบ ข้อปฏิบัติ และจรรยาบรรณของบริษัท
	 - นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ที่เป็นผู้ดำ�เนินธุรกิจดีเน็ทเวิร์คด้วยตนเอง และสามารถเป็นแบบอย่างที่ดีขององค์กรดีเน็ทเวิร์คโดยรวม
	 - นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ที่เข้าร่วมสัมมนา จะต้องได้รับเชิญอย่างเป็นทางการจากบริษัท
	 - นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ที่เป็นสามี-ภรรยากัน การเพิ่มชื่อของผู้สมัครร่วมจะต้องกระทำ�ก่อนการเริ่มต้นเก็บคะแนน หรือไม่น้อยกว่า 3 เดือน
	   ก่อนครบกำ�หนดการเก็บคะแนนนั้นๆ มิฉะนั้นผู้สมัครร่วมอาจจะไม่ได้รับเชิญในการร่วมเดินทางไปสัมมนาในครั้งนั้นๆ
	 - บริษัทขอสงวนสิทธิ์ให้การพิจารณาและเชิญนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คเข้าร่วมการสัมมนาต่างๆ อยู่ในดุลยพินิจของบริษัททุกประการ
	

การสัมมนาภายในประเทศ

การสัมมนาต่างประเทศ

เงื่อนไขการได้รับเชิญเข้าร่วมสัมมนา



	 1. นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค คือ บุคคลผู้ตกลงเป็นผู้จำ�หน่ายอิสระที่ได้ยื่นใบสมัครเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค และได้รับการอนุมัติจากบริษัทเป็นที่ 
เรียบร้อยแล้ว
	 2. การสปอนเซอร์ คือ การเปิดโอกาสทางธุรกิจและแนวทางการดำ�เนินธุรกิจให้กับบุคคลอ่ืน จนบุคคลน้ันสมัครเข้าเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 3. ผู้สปอนเซอร์ คือ นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คที่เปิดโอกาสทางธุรกิจดีเน็ทเวิร์คแก่ท่าน จนท่านสมัครเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค และมีชื่อปรากฎใน
ใบสมัครเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 4. อัพไลน์ คือ นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คที่อยู่ติดกับท่านในระดับบน และมีชื่อปรากฎในใบสมัครเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 5. การสมัครร่วม หมายถึง การที่สามี และภรรยา มีชื่ออยู่ในใบสมัครร่วมกัน โดยที่บุคคลหนึ่งดำ�รงสถานภาพเป็นผู้สมัครหลัก ส่วนอีก 
บุคคลหนึ่งดำ�รงสถานภาพเป็นผู้สมัครร่วม ทั้งนี้สำ�เนาสมุดบัญชีธนาคารสำ�หรับให้บริษัทฯ โอนผลตอบแทน ต้องเป็นบัญชีของผู้สมัครหลัก
	 6. การสมัครร่วมที่ผู้สมัครหลักและผู้สมัครร่วมมิได้เป็นสามีภรรยากัน ถือว่าเป็นการสมัครที่ไม่ถูกต้อง และบริษัทฯ ขอสงวนสิทธิ์ใน 
การพิจารณาและดำ�เนินการแก้ไข บริษัทฯ กำ�หนดให้สามีภรรยาเท่านั้นที่ถือว่าเป็นบุคคลเดียวกันตามกฎหมาย และสามารถสมัครโดยใช้รหัสเดียวกันได้
	 7. กรณีสามีและภรรยาได้รับการสปอนเซอร์คนละรหัส บริษัทฯ พิจารณาให้รหัสที่สมัครก่อนเป็นรหัสที่ถูกต้อง และสามารถดำ�เนินการ 
ขอเพ่ิมช่ือผู้สมัครร่วมได้ทันที ส่วนรหัสท่ีสมัครภายหลังถือเป็นโมฆะ และผู้ท่ีให้การสปอนเซอร์รหัสท่ีเป็นโมฆะ จะมิได้รับผลตอบแทนใดๆ ท้ังส้ินจากรหัส
ที่เป็นโมฆะนั้น
	 8. การสมัครร่วมที่เนื่องมาจากนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค 2 รหัสแต่งงานกัน บริษัทฯ จะถือว่ารหัสท่ีท่านสมัครร่วมกันเป็นธุรกิจหลัก และท่าน 
สามารถขยายธุรกิจได้ตามปกติ ส่วนอีกรหัสที่เหลือเป็นธุรกิจรองซึ่งท่านยังคงสามารถดำ�รงคุณสมบัติเพื่อรับผลตอบแทนเท่านั้น ทั้งนี้ท่านไม่
สามารถให้การสปอนเซอร์ในรหัสที่เป็นธุรกิจรองอีกต่อไป
	 9. การสมัครในนามนิติบุคคล หมายถึงการที่ผู้สมัครได้สมัครเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คและได้รับอนุมัติจากบริษัทฯ เป็นที่เรียบร้อยแล้ว
ต่อมาได้ยื่นขอเปลี่ยนแปลงเป็นนิติบุคคลโดยต้องนำ�สำ�เนาทะเบียนการค้า และหนังสือรับรองบริษัทฯ ที่มีชื่อของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คท่านนั้นถือหุ้นมาก
กว่า 90% และเป็นกรรมการผู้มีอำ�นาจลงนาม พร้อมสำ�เนาบัญชีธนาคารของนิติบุคคลดังกล่าว มายื่นเพื่อขออนุมัติต่อบริษัทฯ
	 10. พีวี (PV : Point Value) คือ คะแนนที่ใช้กำ�หนดสำ�หรับการคำ�นวณโบนัสหรือผลตอบแทนต่างๆ ของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 11. ยอดธุรกิจส่วนตัว คือ ยอดสั่งซื้อผลิตภัณฑ์ของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คที่ขายผลิตภัณฑ์ภายใต้รหัสประจำ�ตัวของตนเอง
	 12. ยอดธุรกิจทีมแข็ง คือ ยอดรวมคะแนนของกลุ่มธุรกิจด้านที่มากกว่า
	 13. ยอดธุรกิจทีมอ่อน คือ ยอดรวมคะแนนของกลุ่มธุรกิจด้านที่น้อยกว่า
	 14. โบนัสส่วนตัว คือ ผลตอบแทนที่บริษัทฯ จ่ายให้กับนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คโดยคำ�นวณจากร้อยละ 20 ของยอดธุรกิจส่วนตัวหลังจาก 
ดำ�รงตำ�แหน่ง DA ขึ้นไป เช่น นาย ก มียอดธุรกิจส่วนตัวในรอบจำ�หน่ายแรกของการเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค 1,500 คะแนน จะได้รับโบนัสส่วนตัว 
เท่ากับ 500 x 20% = 100 บาท (1,000 คะแนนแรกเป็นการขึ้นตำ�แหน่ง DA) หรือ นาย ข หลังจากขึ้นตำ�แหน่ง DA มียอดธุรกิจส่วนตัว 1,200 
คะแนน จะได้รับโบนัสส่วนตัว เท่ากับ 1,200 x 20% = 600 บาท
	 15. โบนัสขยายธุรกิจ คือ ผลตอบแทนที่คำ�นวณจากร้อยละ 20 ของยอดธุรกิจส่วนตัวของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คที่คุณเป็นผู้สปอนเซอร์ 
ก่อนที่นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คที่คุณเป็นผู้สปอนเซอร์จะขึ้นตำ�แหน่ง DA
	 16. โบนัสขยายองค์กร คือ ผลตอบแทนที่คำ�นวณจากร้อยละ 2 ของยอดธุรกิจส่วนตัวของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คตามลำ�ดับชั้นที่คุณเป็น
ผู้สปอนเซอร์ จำ�นวน 5 ชั้นตามลำ�ดับของการสปอนเซอร์
	 17. โบนัสทีมอ่อน คือ ผลตอบแทนที่คำ�นวณจากร้อยละ 20 ของยอดธุรกิจทีมอ่อน แต่ไม่เกินยอดคำ�นวณโบนัสสูงสุดตามตำ�แหน่ง
	 18. โบนัสทีมแข็ง คือ ผลตอบแทนที่คำ�นวณจากร้อยละ 10-13 (ตามตำ�แหน่งของนักธุรกิจดีเน็ทเวิรค์) ของยอดธุรกิจทีมแข็งที่เท่ากับ 
ยอดธุรกิจทีมอ่อน และไม่เกินยอดคำ�นวณโบนัสสูงสุดตามตำ�แหน่ง
	 19. โบนัสแมทชิ่งทีมลูก คือ ผลตอบแทนที่คำ�นวณจากห้าสิบเปอร์เซ็นต์ของโบนัสทีมแข็งของผู้ที่คุณสปอนเซอร์
	 20. โบนัสแมทชิ่งทีมหลาน คือ ผลตอบแทนที่คำ�นวณจากสี่สิบเปอร์เซ็นต์ของโบนัสทีมแข็งของทีมหลาน ซึ่งเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คที่ได้
รับการสปอนเซอร์จากนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คที่คุณสปอนเซอร์
	 21. โบนัสแมทชิ่งทีมเหลน คือ ผลตอบแทนที่คำ�นวณจากสามสิบเปอร์เซ็นต์ของโบนัสทีมแข็งของทีมเหลน ซึ่งเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คที่ได้ 
รับการสปอนเซอร์จากนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คชั้นหลาน (ชั้นที่ 2) ของคุณ
	 22. โบนัสแมทชิ่งทีมโหลน คือ คือ ผลตอบแทนที่คำ�นวณจากสามสิบเปอร์เซ็นต์ของโบนัสทีมแข็งของทีมเหลน ซึ่งเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
ที่ได้รับการสปอนเซอร์จากนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คชั้นเหลน (ชั้นที่ 3) ของคุณ
	 23. ยอดคำ�นวณโบนัสสูงสุด คือ ยอดคะแนนธุรกิจสูงสุดท่ีนำ�มาคำ�นวณโบนัสทีมแข็ง และโบนัสทีมอ่อนของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คในตำ�แหน่ง
ต่างๆ โดยพิจารณาเป็นยอดต่อเดือนสูงสุด
	 24. Pass Up (การเล่ือนระดับช้ัน) คือ การเล่ือนสมาชิกนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คในองค์กรท่ีมีคุณสมบััติครบในช้ันถัดไปข้ึนแทนสมาชิกนักธุรกิจ
ดีเน็ทเวิร์คในช้ันท่ีมีคุณสมบัติไม่ครบ เพ่ือคำ�นวณรายได้ตามโครงสร้างท่ีกำ�หนด  ท้ังน้ีนับรวมคะแนนของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คท่ีมีคุณสมบัติไม่ครบสะสม
รวมไปจนถึงนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คที่มีคุณสมบัติครบจึงถือเป็นหนึ่งระดับชั้นตามโครงสร้าง
	 25. เกียรติรางวัลสำ�หรับนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค เป็นความภาคภูมิใจและสิทธิประโยชน์ที่บริษัทฯ จะมอบให้กับนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คที่ดำ�รงคุณ
สมบัติและได้ดำ�เนินธุรกิจอย่างถูกต้องตามกฎระเบียบและจรรยาบรรณ ตลอดจนสามารถเป็นแบบอย่างที่ดีแก่องค์กรธุรกิจดีเน็ทเวิร์คโดยรวม ทั้งนี้
บริษัทจะประกาศเกียรติรางวัลแก่นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คในนามผู้สมัครหลักและผู้สมัครร่วม(ถ้ามี) ตามเอกสารในใบสมัครเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คเท่านั้น

	 การเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค หมายถึง โอกาสทางธุรกิจอันมีค่า ที่ให้หลักประกันความมั่นคงแก่ครอบครัวในระยะยาว นี่จึงเป็นเหตุผลทีี่ว่า
ทำ�ไมนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คทุกคนต่างมุ่งมั่นในธุรกิจของตนอย่างเต็มที่ และปรารถนาที่จะดำ�เนินธุรกิจนี้ไปตามครรลองของจรรยาบรรณและระเบียบ
ปฏิบัติที่ บริษัท ดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ จำ�กัด ได้กำ�หนดไว้สำ�หรับนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คทุกคน
	 องค์ประกอบสำ�คัญที่จะนำ�ไปสู่ความสำ�เร็จ คือ การดำ�เนินธุรกิจอย่างถูกต้อง มีความเคารพซึ่งกันและกัน เพื่อพิทักษ์สิทธิประโยชน์อันเท่า
เทียมกันของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ทุกคน
1. พึงยึดมั่นในกฎระเบียบและจรรยาบรรณตลอดเวลา
	 การยึดม่ันในกฎระเบียบและจรรยาบรรณอย่างเคร่งครัดถือเป็นความรับผิดชอบของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คทุกคน ท้ังในด้านการกระทำ�และจิตใจ ก
ารฝ่าฝืนกฎระเบียบปฏิบัติจะเป็นผลให้เกิดการเพิกถอนสถานภาพการเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คของคุณ ดังคำ�กล่าวที่ว่า “จงปฏิบัติต่อผู้อื่นดังเช่นที่คุ
ณปราถนาจะให้ผู้อื่นปฎิบัติต่อคุณ”
2. อย่าพูดเกินความจริงถึงประสิทธิภาพของผลิตภัณฑ์
	 จงให้ข้อมูลเกี่ยวกับผลิตภัณฑ์ตามที่เป็นจริงและเชื่อถือได้ นำ�เสนอและสาธิตผลิตภัณฑ์ของดีเน็ทเวิร์คตามวิธีการที่ได้รับการรับรองจาก
ดีเน็ทเวิร์คอย่างถูกต้อง การกล่าวถึงคุณลักษณะและคุณประโยชน์ของผลิตภัณฑ์ตามที่ระบุไว้ในสื่อส่งเสริมธุรกิจ หรือฉลากที่บรรจุภัณฑ์ 
เหนือสิ่งอื่นใด การกล่าวถึงผลิตภัณฑ์จากประสบการณ์ส่วนตัวของคุณเอง จะทำ�ให้ลูกค้าเชื่อถือและได้ผลดีที่สุดในการแนะนำ�ผลิตภัณฑ์ต่อลูกค้า
3. อย่าขายตัดราคา
	 จงขายผลิตภัณฑ์ของดีเน็ทเวิร์ค ให้กับลูกค้าในราคาขายปลีกตามที่ดีเน็ทเวิร์คกำ�หนดไว้ ผลิตภัณฑ์ของดีเน็ทเวิร์คล้วนมีคุณภาพคุ้มค่า
สมราคา ในฐานะที่เป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คเท่ากับว่าคุณได้ขายทั้งคุณภาพและบริการให้กับลูกค้า การขายตัดราคาจะลดผลกำ�ไรที่คุณควรได้รับอย่าง
เต็มที่ ทั้งยังส่งผลกระทบด้วยการเอารัดเอาเปรียบผู้ร่วมธุรกิจคนอื่นๆ และทำ�ให้เกิดความสับสนวุ่นวายต่อวงจรการดำ�เนินธุรกิจอีกด้วย ดังนั้น
คุณไม่ควรทำ�ลายภาพลักษณ์ขององค์กรนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คโดยส่วนรวมให้มัวหมอง ด้วยการกระทำ�ท่ีไม่เป็นไปตามครรลองอย่างถูกต้องยุติธรรม
4. อย่าขายผลิตภัณฑ์ดีเน็ทเวิร์คแบบเคาะประตูบ้าน
	 จงสร้างธุรกิจของคุณจากเพื่อนฝูง และการติดตามอย่างสม่ำ�เสมอ ธุรกิจดีเน็ทเวิร์คเป็นธุรกิจที่อาศัยความสัมพันธ์แบบบุคคลต่อบุคคล 
การจำ�หน่ายปลีกผลิตภัณฑ์ดีเน็ทเวิร์คด้วยการเคาะประตูบ้าน การเที่ยวชักชวนไปทั่ว หรือการส่งข่าวสารข้อมูลทางไปรษณีย์ จะเป็นการทำ�ลายภาพ
พจน์ของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
5. อย่าขายหรือตั้งแสดงผลิตภัณฑ์ดีเน็ทเวิร์คในร้านขายปลีก
	 จงบริการแบบเป็นกันเองอย่างเต็มที่แก่ลูกค้าของคุณ ธุรกิจดีเน็ทเวิร์คเป็นธุรกิจขายตรง การขายผลิตภัณฑ์ดีเน็ทเวิร์คตามเคาน์เตอร์
จำ�หน่าย หรือการตั้งแสดงผลิตภัณฑ์ดีเน็ทเวิร์คในร้านขายปลีก งานแสดงสินค้า หรือนิทรรศการต่างๆ จะก่อให้เกิดการแข่งขันที่ไม่ยุติธรรมในกลุ่ม
นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค และเป็นการฝ่าฝืนระเบียบปฏิบัติของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
6. อย่าสร้างความกดดันในการขาย
	 จงเคารพต่อสิทธิเสรีภาพในการตัดสินใจของแต่ละบุคคล พึงดำ�เนินธุรกิจด้วยท่าทีสุภาพอ่อนน้อม การใช้เทคนิคสร้างความกดดันในการข
าย กลับจะส่งผลกระทบต่อภาพลักษณ์ของคุณในฐานะนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คและภาพลักษณ์โดยรวมขององค์กรนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คทั้งหมด แต่ละคนล้
วนมีแผนการส่วนตัวในชีวิตของตน และพึงเข้าใจว่า มิใช่ทุกคนไปที่ต้องการเข้าร่วมเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
7. อย่าทอดทิ้งลูกค้าไว้เบื้องหลัง
	 จงให้บริการแก่ลูกค้าด้วยความรับผิดชอบเป็นประจำ�สม่ำ�เสมอ ลูกค้าที่พึงพอใจในผลิตภัณฑ์นับเป็นสมบัติอันล้ำ�ค่า ดังนั้น จงกลับไป
เยี่ยมเยียนพวกเขาอย่างต่อเนื่อง แนะนำ�ผลิตภัณฑ์หรือบริการใหม่ๆ ที่เป็นประโยชน์ และหมั่นติดตามผลเกี่ยวกับผลิตภัณฑ์ที่คุณขายให้พวกเขาอยู่
เสมอ พยายามทำ�ให้เกิดความไว้วางใจในผลิตภัณฑ์ด้วยการมอบบริการที่ดี และความพึงพอใจให้กับลูกค้า
8. อย่ากักตุนหรือบังคับให้ผู้อื่นกักตุนผลิตภัณฑ์
	 การกักตุนผลิตภัณฑ์ถือเป็นการดำ�เนินธุรกิจท่ีไม่ถูกต้อง รวมท้ังไม่ควรบังคับให้นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คในองค์กรของคุณเก็บสต็อคผลิตภัณฑ์
มากกว่าจำ�นวนที่เขาจะใช้หรือสามารถขายได้ในแต่ละเดือน การกระทำ�ดังกล่าวจะทำ�ให้คุณกำ�ลังดำ�เนินธุรกิจในรูปแบบที่ผิดกฎหมาย
9. อย่าให้การสปอนเซอร์แก่ผู้ที่ยังไม่บรรลุนิติภาวะ
	 ผู้สมัครเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คจะต้องมีอายุครบ 18 ปี บริบูรณ์ โดยผู้ที่อายุไม่ถึง 20 ปี จะต้องมีผู้ปกครองเซ็นยินยอม และจะต้องมี
ความรับผิดชอบในหลายๆ ด้าน เช่น การทำ�นิติกรรม การบริหารองค์กร การปฏิบัติตามจรรยาบรรณ ระเบียบปฏิบัติ และความรับผิดชอบด้าน
การเงิน
10. อย่าพูดเกินความจริงถึงรายได้ที่ได้รับจากธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 จงแสดงแผนธุรกิจของดีเน็ทเวิร์คอย่างชัดเจน ธุรกิจดีเน็ทเวิร์คมิใช่ธุรกิจประเภทรวยทางลัด แต่เป็นโอกาสในการสร้างผลงานที่สามารถ
บรรลุถึงเป้าหมายได้ โดยจะต้องมีองค์ประกอบที่สำ�คัญ คือ การทำ�งานด้วยความอุตสาหะ และมานะพากเพียร

ความหมายของคำ�เฉพาะและการตีความในธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค กฎระเบียบและจรรยาบรรณของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
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11. ชักชวนเข้าร่วมธุรกิจ เมื่อคุณพร้อมที่จะรับผิดชอบ
	 จงให้ความช่วยเหลือ ให้กำ�ลังใจ ให้คำ�แนะนำ�ปรึกษา และแนะนำ�แนวทางในการดำ�เนินธุรกิจที่ถูกต้องแก่นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค การฝึกอบรมเป็น
สิ่งสำ�คัญและจำ�เป็น แต่นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คไม่ควรที่จะแสวงหาผลประโยชน์จากการฝึกอบรม และการจัดประชุมเพื่อสร้างเสริมกำ�ลังใจ แหล่งรายได้ที่
ถูกต้องของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คต้องมาจากการขายผลิตภัณฑ์และการให้บริการแก่ลูกค้าเท่านั้น
12. อย่าพยายามเปลี่ยนหรือชักชวนผู้อื่นให้เปลี่ยนสายงาน
	 จงเคารพต่อความเป็นอันหนึ่งอันเดียวกันของสายงานแต่ละสาย ความเป็นอันหนึ่งอันเดียวกันของสายการสปอนเซอร์เป็นสิ่งสำ�คัญยิ่ง
ของแผนธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ดีเน็ทเวิร์คไม่อนุญาตให้มีการโอนสถานภาพการเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค จากสายงานหน่ึงไปยังอีกสายงานหน่ึง การโยกย้าย
เปลี่ยนแปลง มีแต่จะนำ�ไปสู่ความขัดแย้งและเป็นผลเสียต่อประโยชน์ทางธุรกิจของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
13. อย่าอาศัยเครือข่ายของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คเป็นแหล่งขายผลิตภัณฑ์อื่นที่มิใช่ของดีเน็ทเวิร์ค
	 จงมุ่งจำ�หน่ายแต่ผลิตภัณฑ์ดีเน็ทเวิร์คซึ่งมีการรับประกันความพอใจให้กับลูกค้าอย่างเต็มที่ นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คจะต้องไม่ช่วงชิง หรือ
ตักตวงผลประโยชน์จากความรู้ หรือการติดต่อสัมพันธ์กับนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คผู้อื่น ในการจำ�หน่ายผลิตภัณฑ์หรือบริการใดๆ ที่มิใช่ผลิตภัณฑ์
หรือบริการของดีเน็ทเวิร์คท่ีได้รับอนุญาตแล้ว เพราะการกระทำ�ดังกล่าวจะนำ�มาซ่ึงความยุ่งยากท่ีไม่เป็นหลักประกันอันแน่นอน และไร้เหตุผลต่อนักธุรกิจ
ดีเน็ทเวิร์คคนอื่นๆ และดีเน็ทเวิร์คไม่อนุญาตต่อการกระทำ�ดังกล่าวนี้ด้วย
14. การโอนสิทธิของการเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 • สิทธิของการเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค เปรียบเสมือนทรัพย์สินที่ได้รับการคุ้มครองตามกฎหมายทุกประการ
	 • การโอนสิทธิของการเป็นนักธุรกิจอิสระจะกระทำ�ได้ในกรณีนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คเสียชีวิต บริษัทฯ จะทำ�การโอนสิทธิให้กับทายาททาง
กฎหมาย
	 • ผู้รับโอนสิทธิจะต้องดำ�รงสถานภาพอยู่ในตำ�แหน่งเดิมของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คผู้โอนสิทธิให้ทุกประการ
15. อย่าละเมิดสิทธิเรื่องเครื่องหมายการค้าของดีเน็ทเวิร์ค
	 จงขออนุญาตจากดีเน็ทเวิร์คก่อนการใช้ชื่อทางการค้า และเครื่องหมายการค้าของดีเน็ทเวิร์ค การปกป้องชื่อทางการค้าและเครื่องหมาย
ทางการค้าของดีเน็ทเวิร์คเป็นเร่ืองสำ�คัญมาก ดีเน็ทเวิร์คห้ามมิให้มีการผลิตและจำ�หน่ายเทปและอุปกรณ์ส่งเสริมธุรกิจอ่ืนๆ ในองค์กรนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
หากดีเน็ทเวิร์คสูญเสียในเรื่องดังกล่าว บริษัทอื่นๆ ก็สามารถที่จะผลิตโดยใช้ชื่อของดีเน็ทเวิร์ค ซึ่งจะก่อให้เกิดความเสียหายอันไม่สามารถแก้ไขได้แก่อ
งค์กรธุรกิจของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คทุกคน
16. การกระทำ�ของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค อันจะนำ�ไปสู่มาตรการลงโทษ
	 • นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ฝ่าฝืนกฎระเบียบ และข้อปฏิบัติของบริษัทฯ
	 • นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ได้กระทำ�การอันเป็นการเสื่อมเสียต่อบริษัทฯ หรือผลิตภัณฑ์ของบริษัทฯ
	 • นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค กระทำ�การอันเป็นเหตุให้บริษัทเสียหายในการประกอบกิจการ
	 • นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ได้แจ้งหรือแสดงข้อมูลเกี่ยวกับตัวนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค หรือข้อมูลเกี่ยวกับธุรกิจของบริษัทฯ ไม่ตรงกับข้อเท็จจริง
17. ขั้นตอนการพิจารณาข้อร้องเรียน
	 • นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค สามารถแจ้งปัญหาโดยการยื่นเป็นหนังสือลายลักษณ์อักษรแจ้งไปที่บริษัทฯ โดยให้ข้อมูลรายละเอียดที่เกี่ยวข้อง
ครบถ้วนและเป็นจริง หากภายหลังพบว่าเป็นการให้ข้อมูลเท็จ หรือใส่ร้ายป้ายสีบุคคลอื่น นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คผู้นั้นจะต้องรับผิดชอบความเสียหายที่
เกิดขึ้นโดยลำ�พังเพียงผู้เดียว
	 • บริษัทฯ สงวนสิทธิ์ในการเรียกดูหลักฐาน เอกสาร หรือพยานบุคคลที่เกี่ยวข้อง เพื่อประกอบการพิจารณาข้อเท็จจริง และกำ�หนดโทษ
ที่เหมาะสมต่อไป การตัดสินของบริษัทฯ ถือเป็นที่สิ้นสุด
18. มาตรการลงโทษ
	 ขั้นที่ 1 ตักเตือนเป็นลายลักษณ์อักษร
	 ขั้นที่ 2 งดการดำ�รงคุณสมบัติในเดือนนั้นๆ และไม่ได้รับค่าตอบแทนในเดือนนั้นๆ ด้วยเช่นกัน
	 ขั้นที่ 3 ปลดออกจากการเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค

19. การเพิกถอนสถานภาพการเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 บริษัทจะยื่นหนังสือเป็นลายลักษณ์อักษรต่อนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค เพื่อเป็นการเพิกถอนสถานภาพการเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค หากเกิด
กรณีใดกรณีหนึ่งหรือมากกว่า ดังนี้
	 19.1 นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ให้ข้อมูลที่ไม่ตรงกับความเป็นจริงในใบสมัคร
	 19.2 รบกวนองค์กรนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ทั้งในสายงานตนเอง และในสายงานผู้อื่น
	 19.3 ให้ร้ายหรือทำ�การใดๆ ที่ก่อให้เกิดความเสียหายต่อองค์กร และบริษัทฯ
	 19.4 กรณีที่นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คแสดงข้อมูลเกี่ยวกับบริษัทฯ ผลิตภัณฑ์ หรือแผนธุรกิจ โดยบิดเบือนอย่างร้ายแรง และไม่อาจแก้ไขด้วย
บทลงโทษอื่น
	 19.5 กรณีนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ฝ่าฝืนกฎข้อใดข้อหนึ่ง และไม่สามารถแก้ไขสิ่งที่ฝ่าฝืนกฎนั้นภายใน 14 วัน นับจากวันที่ได้รับหนังสือจาก
ทางบริษัทฯ โดยระบุให้ปฏิบัติตามหนังสือนั้น
	 19.6 กรณีฝ่าฝืนกฎบ่อยๆ (การเพิกถอน หมายถึง การสิ้นสุดและระงับสถานภาพการเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ของบุคคลหนึ่งอย่าง
สมบูรณ์ พร้อมกับสิทธิที่จะได้รับรายได้อื่นใดจากการเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ไม่ว่าจะเป็นรายได้ที่ได้เกิดขึ้นแล้ว หรือเพิ่มพูนขึ้นก่อนหรือหลังการ
เพิกถอนนั้น และจะมีผลบังคับใช้ในวันที่แจ้งให้นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คที่เกี่ยวข้องทราบเป็นลายลักษณ์อักษร)
20. การสิ้นสถานภาพการเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
	 • หมดอายุ
	 • ลาออก
	 • ถูกปลดออกจากการเป็นนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค
21. การเสียชีวิต
	 กรณีที่นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คเสียชีวิต บริษัทจะทำ�การโอนสิทธิให้กับทายาทตามกฎหมาย ทั้งนี้ทายาทตามกฎหมายจะดำ�รงสถานภาพอยู่ใน
ตำ�แหน่งเดิม และได้รับสิทธิประโยชน์เช่นเดิมทุกประการ

	 ปัจจุบันการติดต่อสื่อสารผ่านระบบอินเตอร์เน็ตได้รับความนิยมกันอย่างแพร่หลาย และกลายเป็นส่วนหนึ่งของการดำ�เนินชีวิตประจำ�วัน
ดังนั้น นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค พึงระลึกเสมอว่า การนำ�เสนอข้อมูล หรือการใช้ข้อมูลของท่านที่เกี่ยวกับธุรกิจดีเน็ทเวิร์คทางอินเตอร์เน็ต จะต้องอยู่
ภายใต้กฎระเบียบและจรรยาบรรณของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค รวมทั้งต้องไม่ฝ่าฝืนต่อพระราชบัญญัติว่าด้วยการกระทำ�ผิดเกี่ยวกับคอมพิวเตอร์ 
พ.ศ.2550 และบริษัทฯ จะไม่รับผิดชอบใดๆ ต่อความผิดที่ท่านได้กระทำ�ลงไปทั้งสิ้น
	 นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค สามารถทำ�โฮมเพจส่วนตัวของตนเอง เพื่อเป็นการแบ่งปันเรื่องราวประสบการณ์ต่างๆของท่าน ตลอดจนงาน
อดิเรก หรือภาพถ่ายของท่านเองสู่ผู้คนหรือเพื่อนฝูงของท่านที่เข้ามาเยี่ยมเยียนโฮมเพจของท่าน แต่ท่านพึงระมัดระวังมิให้โฮมเพจของท่านมี
ลักษณะของการกระทำ�ผิดต่อกฎระเบียบและจรรยาบรรณของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค หรือพระราชบัญญัติว่าด้วยการกระทำ�ผิดเกี่ยวกับคอมพิวเตอร์ 
พ.ศ.2550 เช่น
	 1. ไม่กระทำ�การใดๆที่ทำ�ให้ผู้อื่นได้รับความเสียหายทั้งต่อทรัพย์สิน หรือต่อชื่อเสียง
	 2. ไม่นำ�เสนอแผนธุรกิจ หรือเชิญชวนให้ผู้อื่นสมัครเข้าร่วมธุรกิจ หรือเพื่อการจำ�หน่ายสินค้าในลักษณะของการส่งเมลล์จำ�นวนมากๆ
	 3. ไม่กล่าวอ้างถึงสรรพคุณสินค้าที่เกินเลยกว่าความเป็นจริง และเจตนาให้ผู้อื่นเข้าใจผิด ตลอดจนสร้างความเสียหายต่อตราผลิตภัณฑ์
ของบริษัทฯ
	 4. ไม่ละเมิดสิทธิส่วนบุคคลของผู้อื่น โดยการนำ�ข้อมูลหรือเรื่องราวส่วนตัวของผู้อื่นมาทำ�การประชาสัมพันธ์ในเว็บไซต์ของตนเองโดยมิ
ได้รับอนุญาตเป็นลายลักษณ์อักษร
	 5. ไม่ละเมิดสิทธิเรื่องเครื่องหมายการค้าของบริษัท ดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ จำ�กัด ห้ามใช้รูปภาพ หรือตัดต่อข้อความใดๆ ของบริษัทฯ
ตลอดจนห้ามทำ�ลิงค์กับบริษัทโดยมิได้รับอนุญาต หรือเจตนาให้บุคคลอื่นเข้าใจผิด และสร้างความเสื่อมเสียแก่ชื่อเสียงของบริษัทฯ
	 ทั้งนี้นักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คต้องระลึกเสมอว่า การนำ�เสนอหรือใช้ข้อมูลอิเล็กทรอนิกค์ทางอินเตอร์เน็ตนั้นสามารถทำ�ได้ แต่ต้องอยู่ในขอบ
เขตท่ีถูกต้อง ท้ังต่อกฎระเบียบปฏิบัติและจรรยาบรรณของนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ตลอดจนอยู่ในกรอบของพระราชบัญญัติว่าด้วยการกระทำ�ผิดเก่ียว 
กับคอมพิวเตอร์ พ.ศ. 2550 เพื่อให้ทุกๆคนสามารถอยู่ร่วมกันได้อย่างเป็นสุข ได้รับความเป็นธรรม และยังคงดำ�รงไว้ซึ่งสิทธิและความเสมอภาค
อย่างเท่าเทียมกัน
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	 	 	 	 	 	 ทำ�ที่..............................................วันที่...........เดือน.......................พ.ศ......................
	 สัญญาฉบับนี้ทำ�ขึ้นระหว่าง นาย/นาง/นางสาว...........................................................................................................................................
อยู่บ้านเลขที่......................... หมู่ที่................หมู่บ้าน/คอนโด..........................................................ห้อง..............................ซอย...................................
ถนน...............................................แขวง.............................................เขต......................................จังหวัด......................รหัสไปรษณีย์..........................
	 ซึ่งต่อไปนี้ในสัญญาจะเรียกว่า “ผู้จำ�หน่ายอิสระ” ฝ่ายหนึ่ง
	 ได้ทำ�สัญญากับบริษัท ดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ จำ�กัด สำ�นักงานใหญ่ตั้งอยู่ที่บริษัท 54/4-5 ถนนสุวินทวงศ์ แขวงมีนบุรี เขตมีนบุรี กรุงเทพฯ 
ซึ่งต่อไปในสัญญานี้เรียกว่า “ผู้ประกอบการธุรกิจขายตรง” อีกฝ่ายหนึ่ง
	 ข้อที่ 1. ผู้จำ�หน่ายอิสระเป็นบุคคลที่บรรลุนิติภาวะตามกฎหมายในวันที่ทำ�ข้อตกลงฉบับนี้ กรณีที่ผู้สมัครเป็นผู้เยาว์ต้องได้รับความยินยอมจากผู้ 
ปกครอง
	 ข้อที่ 2. ผู้จำ�หน่ายอิสระตกลงที่จะชำ�ระค่าธรรมเนียมการสมัครสมาชิกนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค เป็นจำ�นวนเงิน 300 บาท ปีแรกและปี ต่อๆ ไป ปีละ 150 
บาท หากผู้ประกอบธุรกิจขายตรงเรียกเก็บค่าธรรมเนียมหรือค่าใช้จ่ายอื่นใดนอกจากที่กำ�หนดไว้ในสัญญาฉบับนี้ มิให้มีผลผูกพันต่อผู้จำ�หน่ายอิสระ
	 ข้อที่ 3. สิทธิ์ในการซื้อสินค้าราคานักธุรกิจ และสะสม PV เพื่อรับผลประโยชน์ จะเกิดขึ้นเมื่อผู้ประกอบธุรกิจขายตรงได้รับเงินค่าสมัครเรียบร้อยแล้ว
	 ข้อที่ 4. ผู้จำ�หน่ายอิสระเข้าใจ และยอมรับว่าในฐานะที่เป็นผู้จำ�หน่ายอิสระมีสิทธิ์ในการที่จะใช้เวลาของผู้จำ�หน่ายอิสระในการจำ�หน่ายผลิตภัณฑ์ตาม 
แต่จะเห็นสมควร โดยผู้จำ�หน่ายอิสระจะรับผิดชอบเกี่ยวกับค่าใช้จ่ายทั้งหมด รวมทั้งภาษีทุกชนิดที่เกิดขึ้นจากการรับรายได้จากผู้ประกอบธุรกิจขายตรง
	 ข้อที่ 5. ผู้ประกอบธุรกิจขายตรงตกลงที่จะจ่ายค่าตอบแทนให้กับผู้จำ�หน่ายอิสระตามแผนธุรกิจ D Network Power Plan ที่ได้จดทะเบียนต่อ 
นายทะเบียน ณ สำ�นักงานคณะกรรมการคุ้มครองผู้บริโภค (สคบ.) ตามที่ปรากฏในแผนธุรกิจ D Network Power Plan ของผู้ประกอบธุรกิจขายตรงที่มอบ 
ให้ผู้จำ�หน่ายอิสระ
	 ข้อที ่6. ผู้จำ�หน่ายอิสระจะมีสิทธิ์ได้รับค่าตอบแทนตามแผนธุรกิจ D Network Power Plan ของผู้ประกอบธุรกิจขายตรง โดยจะโอนผ่าน
ธนาคารเพ่ือเข้าบัญชีของสมาชิกนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์ค ตามช่ือ และเลขบัญชีท่ีระบุในใบสมัคร ผลประโยชน์ท่ีเกิดจากรหัสสมาชิกใดผู้ประกอบธุรกิจขายตรงก็จะจ่าย 
ให้แก่สมาชิกรหัสนั้นโดยตรง
	 ข้อที่ 7. ผู้จำ�หน่ายอิสระทราบ และเป็นที่เข้าใจว่าการที่ผู้ประกอบธุรกิจขายตรงแต่งตั้งผู้จำ�หน่ายอิสระเป็นผู้จำ�หน่าย มิได้ทำ�ให้ผู้จำ�หน่ายอิสระมีฐานะ
เป็นลูกจ้างหรือตัวแทนของผู้ประกอบธุรกิจขายตรงแต่อย่างใด ผู้จำ�หน่ายอิสระไม่มีสิทธ์ิในการสร้างภาระหน้ีสิน และ/หรือ พันธะใดๆ ในนามของผู้ประกอบธุรกิจ 
ขายตรง และการท่ีผู้ประกอบธุรกิจขายตรงตอบรับข้อตกลงฉบับน้ี มิได้เป็นการตกลงขายสิทธ์ิในการจำ�หน่ายผลิตภัณฑ์หรือสิทธ์ิในอาณาเขต เพ่ือการจำ�หน่าย 
สินค้าของผู้ประกอบธุรกิจขายตรงให้แก่ผู้จำ�หน่ายอิสระ
	 ข้อที่ 8. ผู้ประกอบธุรกิจขายตรงจะยึดถือความถูกต้องของข้อมูลตามใบสมัคร ดังนั้นการลงลายมือชื่อแทนกันจึงถือเป็นโมฆะ
	 ข้อท่ี 9. ผู้จำ�หน่ายอิสระเข้าใจ และยอมรับนโยบายของผู้ประกอบธุรกิจขายตรง ซ่ึงห้ามมิให้มีการซ้ือผลิตภัณฑ์ในปริมาณท่ีไม่เหมาะสม เพ่ือวัตถุประสงค์ ใ
นการเล่ือนตำ�แหน่งของตนตามแผนธุรกิจ D Network Power Plan
	 ข้อท่ี 10.	 ผู้จำ�หน่ายอิสระมีสิทธ์ิท่ีจะบอกยกเลิกสถานภาพการเป็นผู้จำ�หน่าย และขอรับเงินค่าสมัครคืนได้ โดยแจ้งเป็นหนังสือถึงผู้ประกอบธุรกิจขายตรง 
ภายใน 15 วัน นับจากวันที่ผู้ประกอบธุรกิจขายตรงได้รับค่าสมัคร โดยผู้สมัครจะต้องส่งคืนชุดสมัครให้ผู้ประกอบธุรกิจขายตรงในสภาพเดิม
	 ข้อที่ 11. ผู้จำ�หน่ายอิสระมีสิทธิ์คืนสินค้า และผู้ประกอบธุรกิจขายตรงมีหลักเกณฑ์ในการพิจารณารับคืนสินค้า ดังนี้
	 	 11.1 ผู้ประกอบธุรกิจขายตรงยินยอมที่จะรับซื้อคืนสินค้าจากผู้จำ�หน่ายอิสระ ในกรณีที่ผู้จำ�หน่ายอิสระประสงค์จะใช้สิทธิ์ดังกล่าว
	 	 11.2 ผู้จำ�หน่ายอิสระจะต้องแสดงความจำ�นงเป็นลายลักษณ์อักษร แจ้งเหตุผลที่คืนต่อผู้ประกอบธุรกิจขายตรงภายในเวลา15 วัน นับ
จากวันที่ได้รับสินค้า โดยมีต้นฉบับใบกำ�กับภาษีที่ออกโดยผู้ประกอบธุรกิจขายตรงแนบมาด้วย
	 	 11.3 เมื่อผู้จำ�หน่ายอิสระใช้สิทธิ์คืนสินค้าที่ซื้อไปจากผู้ประกอบธุรกิจขายตรง ผู้ประกอบธุรกิจขายตรงจะซื้อคืนตามราคาที่ผู้จำ�หน่าย
อิสระได้จ่ายไป โดยไม่รวมค่าบริการภายในระยะเวลา 30 วัน นับแต่วันที่ผู้จำ�หน่ายอิสระใช้สิทธิ์
	 	 11.4 ผู้ประกอบธุรกิจขายตรงมีสิทธ์ิหักค่าตอบแทนผลประโยชน์ และรางวัลท่ีได้จ่ายไปแล้วตลอดสายงาน จากผู้ได้รับผลประโยชน์ในอัตรา 
35% ของมูลค่าสินค้าที่คืนในราคานักธุรกิจ และหากผลประโยชน์ใดๆ ที่จ่ายเกินเพราะการคืนสินค้า ผู้จำ�หน่ายอิสระที่ใช้สิทธิ์คืนสินค้าต้องชดเชยคืนให้ผู้ประกอบ
การธุรกิจขายตรงจนครบจำ�นวน
	 	 11.5 ผู้ประกอบธุรกิจขายตรงจะใช้สิทธิ์ในการปรับยอด PV ให้เป็นคะแนนสุทธิหลังหัก PV ที่รับสินค้าแล้ว ซึ่งอาจมีผลกระทบต่อการ
เลื่อนตำ�แหน่งของสมาชิกนักธุรกิจดีเน็ทเวิร์คท่านอื่นในสายงาน สมาชิกที่คืนสินค้านั้นต้องเป็นผู้รับผิดชอบ
	 ข้อที่ 12. ในการประชาสัมพันธ์ หรือให้ข้อมูลแก่บุคคลใดที่เกี่ยวข้องถึงผลิตภัณฑ์ทุกชนิดของผู้ประกอบธุรกิจขายตรง ผู้จำ�หน่ายอิสระตกลงจะไม่
โฆษณาสรรพคุณเกินจริงของผลิตภัณฑ์ทุกชนิด นอกจากที่ผู้ประกอบธุรกิจขายตรงได้ประกาศ ไม่อวดอ้างถึงผลในการบำ�บัดรักษา ไม่ว่าจะโดยวิธีใดๆ ก็ตาม
หรือให้ข้อมูลที่ไม่เป็นความจริงอันอาจก่อให้เกิดความเสียหายแก่ผู้ประกอบธุรกิจขายตรง
	

	 ข้อที่ 13.	 ในการประชาสัมพันธ์ให้ข้อมูลแก่บุคคลใดที่เกี่ยวข้องถึงรายได้ ผู้จำ�หน่ายอิสระจะต้อง
	 	 ก. ไม่ให้ข้อมูลที่ไม่เป็นความจริงเกี่ยวกับรายได้แก่ลูกค้า และผู้มุ่งหวัง
	 	 ข. ไม่ให้การรับรองถึงจำ�นวนรายได้ที่จะได้รับแก่ลูกค้า และผู้มุ่งหวัง
	 	 ค. ไม่ตีพิมพ์แจกจ่ายเพื่อโฆษณาโดยการใช้สำ�เนาเช็ค หรือสร้างหลักฐานแสดงรายได้เท็จ
	 ข้อที่ 14.	 ผู้จำ�หน่ายอิสระตกลงว่าจะไม่กระทำ�หรือละเว้นการกระทำ�ในฐานะผู้จำ�หน่าย อันอาจก่อให้เกิดความเสียหายผูกพันต่อผู้ประกอบธุรกิจขาย
ตรง และ/หรือ ต่อผู้แทนโดยชอบด้วยกฏหมาย และ/หรือ พนักงาน ตลอดจนผู้จำ�หน่ายคนอื่นๆ ของผู้ประกอบธุรกิจขายตรง
	 ข้อที่ 15.	 ผู้จำ�หน่ายอิสระจะไม่ทำ�การโฆษณา ส่งเสริมการขายผลิตภัณฑ์หรือแผนธุรกิจของบริษัทอื่นในงานประชุมหรือสัมมนา ส่งเสริมการขายที่
จัดขึ้นโดยผู้ประกอบธุรกิจขายตรง หรือผู้จำ�หน่ายอิสระของผู้ประกอบธุรกิจขายตรง
	 ข้อที่ 16.	 ผู้ประกอบธุรกิจขายตรงสามารถแก้ไขเปลี่ยนแปลงกฏระเบียบ ข้อบังคับ นโยบาย แผนธุรกิจ ราคาผลิตภัณฑ์ และวิธีการกำ�หนดค่า PV 
ของข้อตกลงฉบับนี้ในเวลาใดๆ ก็ได้ โดยจะแจ้งให้ผู้จำ�หน่ายอิสระทราบต่อไป คำ�บอกกล่าวใดๆ ที่ผู้ประกอบธุรกิจขายตรงส่งถึงผู้จำ�หน่ายอันเกี่ยวเนื่องกับข้อ
ตกลง และการดำ�เนินธุรกิจตามข้อตกลงฉบับนี้จะสมบูรณ์และมีผลบังคับใช้ได้ก็ต่อเมื่อ ผู้ประกอบธุรกิจขายตรงได้แจ้งอย่างเป็นทางการเป็นลายลักษณ์อักษร 
หรือประกาศในเว็บไซด์ของบริษัทฯ
	 ข้อที่ 17.	 ในกรณีที่ผู้จำ�หน่ายอิสระมีปัญหา หรือต้องการคำ�ปรึกษาเกี่ยวกับแผนธุรกิจ หรือผลิตภัณฑ์ของผู้ประกอบธุรกิจขายตรง ผู้จำ�หน่าย
อิสระสามารถยื่นคำ�ร้องขอต่อผู้ประกอบธุรกิจขายตรงได้โดยตรง
	 ข้อที ่18.	 กรณีท่ีผู้จำ�หน่ายอิสระเสียชีวิต ผู้จำ�หน่ายอิสระท่ีมีรายได้สามารถโอนรายได้น้ันเป็นมรดกให้ทายาท ตามระเบียบท่ีผู้ประกอบธุรกิจขายตรง 
กำ�หนดและระบุไว้อยู่ในคู่มือการดำ�เนินธุรกิจ
	 ข้อที่ 19.	 ผู้จำ�หน่ายอิสระอ่านและเข้าใจถ้อยแถลงนโยบาย และแผนธุรกิจของผู้ประกอบธุรกิจขายตรงที่ระบุในคู่มือการดำ�เนินธุรกิจ ซึ่งถือเป็นส่วน 
หนึ่งของข้อตกลงฉบับนี้ โดยตกลงว่าผู้ประกอบการธุรกิจขายตรงอาจพิจารณาเปลี่ยนแปลงแก้้ไขคู่มือการดำ�เนินธุรกิจนี้เป็นคราวๆ ไปตามความเหมาะสม ซึ่งผู้
จำ�หน่ายอิสระยินยอมผูกพันปฏิบัติตามตลอดไปทุกประการ
	 ข้อที ่20.	 ผู้จำ�หน่ายอิสระตกลงว่าการปฏิบัติผิดข้อกำ�หนดและเง่ือนไขของข้อตกลงฉบับน้ี รวมท้ังคู่มือการดำ�เนินธุรกิจอย่างใดอย่างหน่ึง หรือท้ัง 
สองอย่าง ซึ่งอาจได้รับการแก้ไขหรือพิจารณาโดยผู้ประกอบธุรกิจขายตรงเป็นคราวๆ ไปนั้น จะถือว่าผู้จำ�หน่ายอิสระปฏิบัติผิดข้อตกลงฉบับนี้ โดยผู้ประกอบ
ธุรกิจขายตรงไม่ต้องมีความรับผิดชอบใดๆ ทั้งสิ้น นอกจากนี้ยังไม่เป็นการตัดสิทธิ์ผู้ประกอบธุรกิจขายตรงที่จะดำ�เนินคดีต่อผู้จำ�หน่ายอิสระ รวมทั้งสิทธิ์ที่จะ
เรียกร้องหนี้สินที่กำ�หนด อันเป็นผลมาจากความเสียหายใดๆ ที่เกิดขึ้นต่อผู้ประกอบธุรกิจขายตรง
	 ข้อที่ 21.	 ความไม่สมบูรณ์หรือการไม่สามารถใช้บังคับได้ของข้อสัญญา ข้อกำ�หนด หรือเงื่อนไขใดๆ ของข้อตกลงฉบับนี้ รวมทั้งคู่มือการดำ�เนิน
ธุรกิจไม่ว่าอย่างใดอย่างหนึ่งหรือทั้งสองอย่าง ซึ่งอาจได้รับการแก้ไขโดยผู้ประกอบธุรกิจขายตรงเป็นครั้งคราวไป จะไม่มีผลกระทบต่อความสมบูรณ์หรือ
ความสามารถใช้บังคับข้อสัญญา ข้อกำ�หนด หรือเงื่อนไขอื่นๆ ของข้อตกลงฉบับนี้
	 ข้อที่ 22.	 ผู้จำ�หน่ายอิสระเข้าใจว่าถ้าสัญญาฉบับนี้มีการลงนามในฐานะเป็นผู้จำ�หน่ายในสัญญา ให้ถือว่าผู้ลงลายมือชื่อดังกล่าวจะต้องรับผิดชอบ
ต่อการปฏิบัติหน้าที่ในฐานะผู้จำ�หน่ายตามข้อตกลงฉบับนี้
	 สัญญาฉบับน้ีทำ�ข้ึนสองฉบับ มีข้อความถูกต้องตรงตามกัน ท้ังน้ีผู้จำ�หน่ายอิสระได้ศึกษาและอ่านข้อความในสัญญาฉบับน้ี รวมถึงข้อความอ่ืนท่ีระบุ
ไว้ในคู่มือธุรกิจ กฎระเบียบและจรรยาบรรณในการดำ�เนินธุรกิจของบริษัทฯ ที่มีในปัจจุบันและ/หรือจะมีเพิ่มขึ้นภายหลัง ให้ถือเป็นส่วนหนึ่งของสัญญาฉบับนี้
	 การสมัครจะสมบูรณ์ต่อเมื่อบริษัทฯ ได้รับเอกสารสัญญาระหว่างผู้จำ�หน่ายอิสระกับบริษัท ดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ จำ�กัด ฉบับนี้ พร้อมใบสมัคร และ
มีการลงลายมือชื่อของผู้สมัครที่ตรงกันทุกฉบับ ซึ่งจะให้ผู้อื่นลงลายมือชื่อแทนกันไม่ได้

	 	 	 	 	 ลงชื่อ	 	 	 	 	 	 ผู้รับมอบอำ�นาจ
	 	 	 	 	 	        บริษัท ดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ จำ�กัด
	 	 	 	 	 ลงชื่อ	 	 	 	 	 	 ผู้จำ�หน่ายอิสระ
	 	 	 	 	 	 (	 	 	 	         )
	 	 	 	 	 ลงชื่อ	 	 	 	 	 	 พยาน
	 	 	 	 	 	 (	 	 	 	         )
	 	 	 	 	 ลงชื่อ	 	 	 	 	 	 พยาน
	 	 	 	 	 	 (	 	 	 	         )

สัญญาระหว่างผู้จำ�หน่ายอิสระกับ บริษัท ดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ จำ�กัด
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บริษัท ดี เน็ทเวิร์ค เวิลด์ไวด์ จำ�กัด
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“Goodness for all of us”
ความสุขสำ�หรับทุกคน


